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1. Introduccion

La imagen espacial que el discurso econdmico oxttia ofrecido a la sociedad y que
presenta como fruto del analisis “cientifico” debgeso de localizacién residencial de
las familias en el espacio urbano ha sido la dengden-equilibrio Unico, estable y
eficiente (u 6ptimo, segun el criterio de Pare@)ea, un orden espacial resultante de
las acciones de una sociedad en la que todos dixidnos tendrian “libertad” de
eleccion en lo que se refiere a la localizaciontafees por lo tanto ante una
representacion de la sociedad en la que sélo raistios planes formulados por
individuos maximizadores: ningldn metaplan urbagdstcoordinaria los pequefios
planes individuales de los agentes; tampoco habgks, normas o estructuras que
permitiesen la reproduccién del orden socio-espadi obediencia de los individuos a
otra logica de conducta diferente que la del célitleresado. Por el contrario, en ese
mundo solo aparecen individuos “egoistas” que coembentre si por alcanzar el placer
de un maximo bienestar personal. Y, para el pemsamiortodoxo, el hilo conductor
que protegeria a esos hombres de caer en la ioladerta seria justamente el
mercado como coordinador de las acciones humardsseAencuentra la “paradoja de
la manos invisible” como concepcién de la consiitnale los socidl Fundada en ese
paradoja, la teoria neoclasica lanz6 la idea de lpge individuos, motivados
exclusivamente por sus propios intereses y sonwstidpenas las restricciones
presupuestales personales, podrian establecerdam-equilibrio eficiente. Pero eso
exigiria también cierta manera de concebir la degeidn social, o mejor, recurrir a
algin mecanismo social de coordinacion de las mesiandividuales: la “mano
invisible del mercado concurrencial”.

En términos espaciales, el discurso ortodoxo prepanidea de una “mano
invisible urbana” —el mercado de la localizaciésidencial- que se manifiesta por
medio de un proceso de equilibracion concurreragalos deseos de los individuos,
proceso que, haciendo eco a la concepcion walasiaria coordinacién de mercado,
resultaria en cierta ordenacion de lo social: uterespacial dispuesto en circulos
concéntricos, Unico, estable y eficiente, desdpualto de vista de la asignacién de
recursos por los individuos -y, por tanto, por laciedad. En términos de la
localizacion, significa que la libertad que losiiiduos manifiestan en sus elecciones
descentralizadas permite la asignacion (utilizgcioras eficiente posible del raro
recurso suelo (localizacién). En esta linea, ellisisdneoclasico retoma la teoria
microeconomica tradicional para hacer una relectageegada del orden espacial
urbano. En mi entender, esa linea de pensamiempos@ en dos pilares: de un lado, la
representacion del espacio subyacente a la formulde las elecciones de localizacion

! Para el enunciado de la paradoja de la mano inejsiefialado por Simita, ver Dupuy, 1988.



que, de hecho, permite transformas esas eleccmmestrade offentre accesibilidad y
espacio; de otro lado, la hipétesis de la racidadliecondmica paramétrica que
transforma a los individuos en automatas guiad@$o Ipresién, por calculos de
maximizaciéon. Esos dos puntos de partida del ragmaeoclasico en lo que se refiere
al mercado residencial se valen, efectivamentég ttadicion thiineniana en cuanto a la
representacion del espacio, y a la tradicion wianas en cuanto a la racionalidad de
los agentes econémicos. Desde ese punto de \dssitesis walraso-thiineniana —que
denomino como “sintesis espacial neoclasica’- gahaber conseguido establecer una
teoria sobre la capacidad del mercado reunir aktipib de libertad de las elecciones
individuales, la neutralidad del proceso de equakidn espacial mercantil y la
emergencia de un orden (configuracién) espacialiegfie (segun los criterios de
maximizacion del raciocinio neoclasico). La sirdegitodoxa ofrece asi un discurso
sobre la coordinacién mercantil que tiene en cuégaprincipales elementos de la
estructura espacial de la ciudad residencial (distion de los diferentes tipos de
familia, densidad y verticalidad urbanas, el pajeekiertas externalidades, etc.) segun
un unico criterio analitico: el principio de eghitaicion mercantil walrasiana (identidad
entre la libertad de elecciones individuales yfleiencia de la asignacién de recursos
escasos)

En una perspectiva de retorno de la politica urbasaposible decir que el
discurso neoclasico, mas alla de la intencion aelymir una “ciencia del mercado
residencial”, presenta un proyecto en que la ldmede eleccion de localizacion y el
orden eficiente estan ligados con el interés posdoial. En otras palabras, seria el
raciocinio neoliberal, retomado para una reconstémcde lo social, que surge en el
debate referente a la politica urbana sobre Iesdgaina economia urbana neoclasica.

Para analizar en profundidad la participacion dereoclasico en ese debate
sobre la reconstruccion del orden urbano —que lacturie se manifiesta en el retorno al
Arte Urbano y al urbanismo espontaneista 0 monuatist#- fue preciso, antes de todo,
penetrar en la piel del discurso ortodoxo y busssipuntos de fisura susceptibles de
quebrantar —como las columnas verticales del adtecay que ponen en riesgo el
equilibrio de las catedrales- y que fueran, hast@mnees, el baluarte del discurso
cientifico en torno del mercado residencial. Ademsésti la necesidad de retornar a los
dos pilares de la sintesis walraso-thiineniana, & aela representacion que los
individuos participantes del mercado de la localiza hacen del espacio y a la
hipétesis de la racionalidad econdmica subyacestss &lecciones espaciales.

Tomando prestada la nocion de utilidad domésticdodeandlisis de Gary
Becker sobre la economia del matrimonio, de la I[fanyi del capital humano, en
contraste con el modelo de base de la sintesissiatra, llegué a algunas conclusiones
bastante alejadas de las que propusieron los eséocodoxos del mercado de la
localizacion residencial. Primero, como ya habiseobado en otro trabdjcel hecho de
tomar en cuenta decisiones que buscan maximizaupgravit familiar en términos
intertemporales permitia transformas las elecciateesocalizacién en elecciones de
inversion en la funcién de produccion familiar. Ese tipo de inversion, la
representacion que las familias hicieren del espasidencial estara en concordancias
con las elecciones de maximizacion intertemporalsdesuperavit interno. De esa
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manera, Si una pareja quisiera mantener su “contlat matrimonio” en términos
intertemporales, optara por una localizacién quedpumnaximizar la interdependencia
de sus funciones de utilidad individual. En primgipninguno puede garantizar
anticipadamente que la localizacion elegida pompdaeja correspondera a la que
determina etrade off propio del pensamiento ortodoxo, entre accedduliy espacio.
En este caso, se puede decir que la eleccion nesadiga no fue formulada con base en
la representacion thiineniana del espacio (de tandig entre la residencia y el lugar de
trabajo), como siguiendo un criterio de busquedauda “direccibn romantica”
susceptible de maximizar, en términos intertempsrala complementariedad de las
funciones de utilidad individual de la pareja y aségurar la continuidad del contrato
de matrimonio.

Prolongando el raciocinio beckeriano, imaginé Isilpbdad de un jefe de
familia, al formular su eleccién de localizacibmongeturar si los efectos de la
externalidad originados en la vecindad de famifligs adineradas serian capaces de
enriquecer su capital humano familiar: los hijos. dse caso, se trata de una eleccion
intertemporal con la intencién de capitalizar lataciones de vecindad (un capital
acumulado por los hijos) teniendo en vista el newdaituro de trabajo. Es evidente,
pues, que la representacion que ese jefe de fanaitia del espacio no se restringe al
trade off de la sintesis espacial ortodoxa; ella se valelade efectos de la
interdependencia de las elecciones de localizat@das otras familias (externalidad).

Esa linea beckeriana me permiti6 emprender uriaacét naturalismo implicito
en la teoria de la localizacion neoclasica, sigloean raciocinio ortodoxo. De hecho,
al apoyarse en la representacion thiineniana datiesp en la teoria de la renta del
suelo, la sintesis ortodoxa no considera la dind@nsocial ni, por consiguiente, los
efectos espaciales de la interdependencia de &<xi@hes de localizacion. Y es
justamente esa dimensidén que las variaciones hankerapuntan en las elecciones
egoistas (utilitaristas) de los participantes detaado residencial.

Con el reconocimiento de la interdependencia ds ekciones y el hecho de
considerarlas intertemporales, percibi que la detisde localizacion era un
componente de las estrategias de maximizacion fientadn de produccion familiar.
Significa que, al realizar las propias elecciorlas, familias pueden modificar sus
dotaciones iniciales de recursos. Al considerar d&cciones intertemporales, la
equilibracion mercantil perderia la neutralidad, sea, seria posible realizar
transferencias de riqueza por la via de la coocitineespacial mercantil. Ese punto me
parece aun mas interesante porque, partiendo déingsaperteneciente al raciocinio
ortodoxo (beckeriano), llegué a conclusiones hdteras. Ademas, las variaciones
beckerianas me condujeron a representar el espanio conjunto de externalidades
producidas por la interdependencia de las elecsiode localizacion. Es esta
representacion alternativa a la de Thinen que de@ooncomo mosaico de
externalidades.

Con todo, en cuanto mosaico de externalidades nadgs en la
interdependencia de las opciones de los parti@gadel mercado residencial, el
espacio evidencia los limites del segundo pilar lalesintesis ortodoxa: el de la
racionalidad paramétrica. Sabiendo de antemancehoedenamiento espacial sera el
resultadcex postde las elecciones de todos los individuos, e® gae ninguno de ellos
formulara una opcién a ciegas, esto es, entregéndosalculos de maximizacion



limitados apenas por una restriccion presupuestadavidual. Por tanto, antes de

formular su propia eleccién, cada individuo semvddo a conjeturar sobre las

elecciones de los otros participantes del mercadao.ese procedimiento, ya no estaria
razonando conforme a la racionalidad paramétriclslealculos diferencias, como si

siguiendo la racionalidad estratégica caracteaiséintre otras, de la teoria de juegos.

De resto, en un modo de coordinacion (el mercada@ue los individuos tomas
decisiones descentralizadas, la interdependendesdsecciones puede llevar a ciertos
fendmenos (o efectos) agregados inesperados. iBtefecion de destacar esos efectos,
recurri al modelo de segregacion y al “proceso diepizacion” propuestos por
Schelling. Si la interdependencia de las decisiones puederemr una l4gica de
reacciones en cadena que iran a subvertir las &tp@as iniciales —y acabaran por
producir lo que los sociélogos denominan como efeqerversos-, el aspecto mas
interesante de esta logica parece residir en élchée introducir la nocion del tiempo y
del ambiente de incertidumbre en el ambito der@atde decisién. Equivale a decir que
los individuos ya no estan miopes cuando formulanedecciones de localizacion. Es
precisamente lo que me propuse observar al abanthgotesis de la racionalidad
paramétrica por la racionalidad mimética.

En lo que se refiere al papel del tiempo y de tmemia de las anticipaciones,
introduzco una ruptura con la tradicion ortodoxa, dos movimientos. Primero,
recorriendo el debate que Shackle remite a los déda alta teoria, y que redisefa el
lugar y la nocion del tiempo historico en el angdligel mercado. De ese debate, resulto
la proposicién de una economia de las anticipasicngo perfil heterodoxo insertd en
una perspectiva critica al raciocinio sustentadolgpdeoria ortodoxa de las decisiones.
En ese sentido, segui los consejos de Keynes amocaaorientar el analisis del
mercado para la psicologia de masas, a fin derttagacontornos de un proyecto
radical de lectura del mercado de la localizac&sidencial. Pero como, en los ultimos
decenos, la economia de las anticipaciones se @roampo de la contra-revolucion
ortodoxa, fue preciso remitirme a la critica quedaspectiva heterodoxa dirigio a la
teoria de las expectativas racionales. De estammane podria dejar de traer la critica
de Davidson sobre el mundo ergodico de los nuelasicos. Esta critica me parece
particularmente importante, pues, mas alla de rehamar la hipétesis de la
convergencia de las expectativas subjetivas y ighgete la teoria de las expectativas
racionales, ella me permitié enunciar la incertiboenradical. Pienso que la clave para
la comprension de ese doble movimiento critico estiretizada en la idea de decision
crucial urbana, que desarrollo en el primer capitig este trabajo.

Es esa indagacion en cuanto a la existencia ypeall pke las decisiones cruciales
urbanas que me llevara a la nocion de la incertianurbana. Pero antes, adn, sera
preciso hablar de las decisiones de localizacions@io las tomadas por las familias,
como las formuladas por los empresarios urbano®) ppseen la capacidad de
modificar la configuracién espacial esperada. Lenévalidad de esas decisiones va a
instaurar la duda sobre las expectativas de lagcipantes del mercado residencial y
hacer que las elecciones de localizacion ocurrarurerambiente de incertidumbre
urbana radical. Si, por el lado de las familiass ecisiones cruciales urbanas
evidenciaren estrategias oportunistas, que busaear I mayor provecho de las
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externalidades de vecindad, esas estrategias pddfiagrar un imprevisto proceso de
migracion generalizada.

Ese proceso, que Schelling denomina de pulverimaaidlica como la eleccion
de las familias se puede tornar una decision drudana. Con todo, esa decisidon sera
considerada, aqui, como un componente de las gaaalie mercado de la localizacion,
teniendo en cuenta el papel activo de los empssarbanos e introduciendo la figura
del empresario schumpeteriano para rechazar ladelda neutralidad de la asignacion
de los factores de la funcion de produccion deewigtas, defendida por la sintesis
espacial ortodoxa (modelo de Ruth). La busquedandevaciones (diferenciacion)
concernientes a los bienes residenciales rem#s adtrategias de destruccion creativa
de los stocks (parques) residenciales y a la capacidad de lopremarios
schumpeterianos de imponer mrark upurbano a las familias. De esa forma, veremos
que las decisiones cruciales urbanas traducen aklohde que los participantes del
mercado de la localizacion formulan sus expectatespaciales en una perspectiva de
incertidumbre urbana radical; o sea, el futuro yapodra ser expresado por un
raciocinio afinado con la teoria de las probabil&i® como quiere la teoria ortodoxa de
las decisiones.

La segunda seccion introduce la cuestion de comueeetado, en ese ambiente
de incertidumbre urbana radical, consigue hacergenaina configuracién espacial.
Para responder, regreso al debate sobre las etpastaruzadas, en particular, las
formulaciones que evidencian el contexto cognigmoque las decisiones son tomadas.
Vemos entonces que las expectativas en cuantduabfurbano (configuracion futura
de las externalidades de vecindad) producen unesmebespeculativo en donde cada
participante del mercado intenta imaginar las &sjras de decision de los otros. Un
juego especulativo que podra llevar al surgimiatgaina creencia comdn en cuanto a
la configuracion de las externalidades de vecindad a permitir la convergencia de
los actores del mercado de la localizacion.

Esa creencia —que en verdad influencia la coordinamercantil- es lo que
denomino como “convencién urbana”. EI mecanismo papicia la coordinacién de
las elecciones descentralizadas de localizaciégirayrconsecuentemente, como una
produccion del juego especulativo de los partidigardel mercado residencial. La
importancia de esa dimension cognitiva de la coadn mercantil esta en revelar la
dimension subjetiva de la emergencia del ordencéslpdo que me va a aproximar a
Keynes y a Shackle —que veian en la coordinacidn lgoconvencion un fragil
mecanismo de manutencion del orden mercantil-.I&ruidos urbanos, las sospechas,
las dudas, el miedo, en suma, todas las reacciqnesKeynes denominé como
caprichos humanos, que, en mi forma de ver, puel@diagrar en el colapso de la
coordinacion espacial por la convenciéon y sumeadwos participantes del mercado en
la incertidumbre urbana y en el desorden espabigiase de paso, que debido a la
practica de la innovacion espacial, propia de fopresarios urbanos schumpeterianos,
la convencion urbana se encuentra frecuentement@geie. Las innovaciones que
buscan proponer nuevas convenciones urbanas pu&mgar derrumbar las
convenciones vigentes, o fracasaran: es el juegecaktivo que va a resolver el
impasse.

Como primer paso de este recorrido, sugiero laodiotzcion de una nueva
dimension en las elecciones de localizacion residene las familias: la nociéon del



tiempo. Veremos, entonces, que esta “variable’emeilos términos tradicionales de la
representacion de la configuracidon del orden wbaesultante de decisiones
mercantiles y descentralizadas. Considerar agupapkel del tiempo remite a un
ambiente en que los agentes econdmicos formulamt&iones de localizacion (y de
produccidn) residencial sin saber cudl sera ellteetn de esas elecciones, 0 sea, a un
contexto de incertidumbre.

El comportamiento de los agentes confrontados serambiente se convirtio en
uno de los principales temas del debate econémictemporaneo. Entretanto, la
cuestion de las elecciones efectuadas en ese tony@habia llamado la atencién de
los economistas y de los matematicos (estadistipasp desde el inicio de la década de
1920, neoclasicos y disidentes cuestionaban eimggtio de los que pretendian
representar las relaciones econémicas como siy@@stuviese incluido en el presente.
De hecho, sea que racionaren segun la representacitmaital de Walras, o lo hicieren
de acuerdo con la temporalidad de Marshall de gode largo plazo, la mayoria de los
economistas ortodoxos desarroll6 la hipotesis de gn relacion al mercado, nada
escapaba a la percepcion y al conocimiento dentbgiduos. De esa forma el encuentro
mercantil transcurriria en un contexto de certidiempboptimismo.

Pero, si esos ortodoxos compartian la idea de fuen&ador de decisiones
econdmicas razona como si el futuro no existiesstoviese contenido en el presente
(pues todo podria ser discutido en funcién delqgipio de la flexibilidad perfecta),
algunos disidentes, ya al comienzo de la décadedde, manifestaban dudas sobre la
capacidad de eleccion del individuo mercantil deéi@a por el discurso ortodoxo. Entre
estos, dos nombres se imponen de inmediato. Elepsiras Keynes, para quien la
nocion de incertidumbre en relacidén a las grandezasdmicas futuras fue una de las
principales preocupaciones intelectuales. El caecde incertidumbre, como sefialaran
varios comentaristas, atraviesa casi toda la obriaynes. Esta presente tanto en sus
primeros escritos —en particular enrehtado sobre la Probabilidaccomo en los textos
tardios y en los antiguos que datan de 1937

Enseguida, se desataca la figura de Kfighte, al rechazar la imagen
desarrollada por la teoria ortodoxa -un mercadatalegpa donde la nocion de lucro
estaria ausente-, rehabilité la figura y la eletai@l empresario para proponer cierta
distincién entre la nocion de incertidumbre y lariégsgo econdémico.

Esta tipologia de la duda concerniente a la certite econémica repercutid en
algunos economistas mas ligados a la tradicioantdita. Ellos exploraran aquello que,
en la tipologia de Knight, era del dominio del éraatenuado, o sea, de las nociones de
riesgo y de incertidumbre probabilizables. De asultaron desarrollos teéricos que
seguiran direcciones diferentes de las de la maydei los modelos que razonaban
segun la imagen optimista del decididor omnipotgnse=guro de si. De manera que,
tanto en los escritos de Keynes como en la tratiogoclasica, podemos identificar
criticas a las proposiciones de eleccion econdqueaabolian cualquier esbozo de duda
en cuanto a los resultados de la accion de logcipanites del mercado. Para algunos
ortodoxos, existen acciones mercantiles arriesgadssa, aquellas cuyos resultados no

® Dillard (1954), Minsky (1974) y Davidson (1977¢fon los primeros en destacar el papel centra dedion de incertidumbre en
el pensamiento de Keynes. Durante los afios 198@i6suoda una literatura poskeynesiana, basada es edecturas
fundamentalistas. Para un balance de esa literater&arvalho, 1992.

® Knight, 1921.



pueden ser garantizados de antemano. En estesdasidroces disonantes -surgidas de
la tradicion utilitarista o de una postura critidaelane de esa misma tradicion-,

introduciran visiones diferentes en lo que se refeelas decisiones econémicas y, por
tanto, a la racionalidad de los participantes detcado, transformando la duda en un
elemento de la formulacién de las acciones ecorasnic

Es claro que las dudas y los conocimientos enuasigdr Keynes a propdsito
de las grandezas del mercado son bastante diferdatéos que se encuentran en la
tradicion neoclasica. Mas alla de la critica a il@dtesis de un mercado donde solo
habria certidumbres, las respuestas de Keynesoblepna de coordinacion de las
decisiones econdmicas individuales, bien como apdespectiva fundamentalista
(poskeynesiana) se muestran incompatibles corolasignes de la tradicion utilitarista
neoclasica, sobretodo porque la definicion de tidembre de los poskeynesianos
utiliza representaciones del futuro bastante ditee de las que le asocian los
utilitaristas ortodoxos. De hecho, para estos @kima relacion entre las acciones
pasadas y futuras hacia la tradicion de la estedjstl paso que, en Keynes, ella remite
a la psicologia de masas. De esta manera, en uo@ayperspectiva, el vinculo
establecido entre la incertidumbre y la formulaci® las decisiones individuales
(racionalidad) conlleva a dos concepciones difeiede la coordinacion mercantil.

Por mucho tiempo, la discusién sobre la hipotesicertidumbre de mercado
fue dejado de lado por la mayoria de los teérioesciasicos, al igual que por los
keynesianos. Después del choque inicial quEelaria Generaprovocé -en particular,
por los capitulos 5 y 12-, la reconversion operada la curva IS-LM de Hicks
practicamente abolié la probleméatica de la incertidre radical de Keynes. La verdad,
durante los primeros decenios marcados por esa labrmcion de incertidumbre que
ella presenta no se abrié para una probleméaticlaglelecciones (comportamientos)
efectuadas en la coyuntura de incertidumbre commé&zexpresamente deseara en los
dos capitulos mencionados. Para retomar los téemdeoCoddington, digamos que la
lectura de Hicks redujo la posibilidad de una irgehncia de la demanda efectiva no
esperada (incertidumbre) a un problema de equifinehidraulica del subempléde
esta manera, la dimension de los comportamienttigiduales que intervienen en un
ambiente de incertidumbre fue eclipsada por laggdibrio, la macroeconomia.

Recurriéndose a una cierta analogia, seria podéde que las dudas emitidas
por los utilitaristas neoclasicos sobre las deoesoeconémicas intervinientes en un
contexto de incertidumbre — manifestadas por ladeidos debates sobre la funcién de
utilidad esperada- fueron resueltas en el amlatadxiomética del equilibrio general
walrasiano propuesta por Arrow y Debreu. La nodémercado finito y completo y la
de maximizacibn de la esperanza (mateméatica) en flasiones de utilidad
restableceran, de cierta manera, el principio detiadumbre de los participantes de la
coordinacion mercantil. Segun la formulacion dealiklgrio general de Arrow-Debreu,
bastaria hacer una distincion entre los agentasetiocos que tienen aversion al riesgo
y los que no la tienen, e introducir la hipétesislas mercados contingentes; esto es,
tener en cuenta el tiempo futuro en los contrafa reducir la incertidumbre
econémica en los célculos de la teoria de la pitithadt’.

’ Cf. Coddington, 1976.
8 Para la exposicion de esta formulacion, ver Aryodahn, 1971.



De esta manera, el debate ortodoxo sobre la idoenbre y el lugar que ella
ocupa en diferentes escuelas de la teoria de mbpitwlad -que entusiasmara al inicio
de los afios veinte y, después, en los afos ciresydné reposicionado, por asi decir,
en una discusion entre los tedricos de la proloulliinteresados en los problemas
levantados por la teoria de la decisién, quedanmdpaco al margen de los avances
ligados a los modelos econémicos. El tema de kxiilsimbre, al ser capturado por los
marcos especificos de la teoria de la decisiomati fue traducido como el ambiente
en que los agentes individuales toman decision@sdadicas, perdiendo su significado
agregado en los desarrollos conceptuales de loglo®wdacroeconémicos. De hecho,
en cuanto las investigaciones microecondémicas argpiincipalmente la tradicion
marshaliana de la teoria del consumidor y de laresap(en el contexto de informacion
perfecta), se asistia a la emergencia de la edad de oroadenddelizacién
macroeconémica. Al renunciar la explicacion micoemmica de las regularidades
macroeconémicd$ esos modelos agregados encontrardn en los @&ercic
econométricos verdaderas varitas magicas que pannmtedecir el futuro. Entonces la
certidumbre econométrica reinar4 absoluta sobrdetaia econdmica: en ultima
instancia, era el aval de la hipotesis de la radidad paramétrica.

Sin embargo, desde el inicio de la década de Mpfincipalmente durante los
afos ochenta, la nocion de incertidumbre vuelvepraner plano del discurso
econdémico. En principio, por influencia de los kesianos que, incitados por la
publicacién de los escritos inéditos de Keynespps@ron una lectura fundamentalista
en que la nocién de incertidumbre radical sobresaltbmo concepto capaz de volver
inteligible la conmocion teérica que el autor sirgél. Con todo, la segunda mitad de
los afios 70 va a consagrar, paradéjicamente, ueaanascuela de pensamiento
econémico que, por retomar cierto nimero de priosiglasicos —los mismos que
Keynes habia criticado en Teeoria General sera rotulada como la escuela de los
“nuevos clasicos” o, mas frecuentemente, escuelasdanticipaciones racionales. Esos
pensadores van a reintroducir la problemética ddelecion microeconémica realizada
en coyuntura incierta en los modelos agregadopasb que intentan establecer los
vinculos entre las decisiones microecondémicas yeferstos agregados. Es justamente
lo que los principios del individualismo metodolégiutilitarista reivindicaban como el
mejor medio de construir una representacién déelvdmenos socialts

De esta manera, el problema de la eleccién reladmra un contexto de
incertidumbre resurgia en la teorizacion del peimsatm econdmico, en lo que fue
seguido por las modelizaciones referentes a laxiogles mercantilé$ Existen, es
claro, diferentes definiciones de incertidumbreagth diferencias de alcance, una vez
que la naturaleza de esa incertidumbre (radicalrabgbilizable) va a decidir la
naturaleza del papel del mercado en la coordinadétos agentes. Parto ahora del

9 Para una visién general de esa teoria, ver Pds388,

0 Sj creemos en la mayoria parte de los modelosamegnémicos de los afios 50 y 60, bastaria introdhipdtesisad hocpara

explicar ciertas irregularidades (rigideces) maconémicas.

1 A ese prop6sito, ver Lawson, 1985.

2 Como destaca Lucas (1981), los neoclasicos, ainsigerar las relaciones micro-macro a partir dehifgotesis de las
anticipaciones racionales, retornaron al tema d&égracion ciclo-tendencia.

13 En la entrevista concedida a Kramer (1988), Lulesstacé el papel de la hipétesis de las anticipasien cuanto al desarroilo

la renovaciéon de la modelizacién econémica. Comemes adelante, parece paradoéjico, para una leaetyseofundidad del
proyecto keynesiano, que tener en cuenta la idcentdre resulte sobretodo en la deificacion econmic



elogio que los ortodoxos contemporaneos hacen detado, para llegar al pesimismo
del proyecto radical de Keynes.

Por otro lado, definir la incertidumbre permitidegia teoria ortodoxa formulase
hipotesis sobre el comportamiento (racionalidad)ladeagentes. A este respecto, el
programa de investigacion de los nuevos clasicamegemplo de cédmo una hipétesis
sobre la racionalidad puede cambiar el andlisitasle@elaciones de mercado. De esta
manera, el papel de la nocién de incertidumbreasintodos los discursos concernientes
a las relaciones de mercado es hoy incontesfalMas adelante volveremos a la
cuestion de saber si la incertidumbre es probalilé& o no, si acarrea, 0 no nuevas
formas de comportamiento econdmico y, por consigaje otros procesos de
equilibracion. Sea como fuere, un punto se tormGerte en el discurso econémico: la
relativizacion de la figura del agente econdmicmpmr| esto es, aquel que toma
decisiones sin formular anticipaciones sobre latabks econémicas. La verdad, el
juego de la disputa mercantil exige que los ageaigsesen sus actos basados en
anticipaciones y, por tanto, procuren alcanzar&{imo de informacion posible. En ese
momento, los economistas parecen haber dado uradenal viraje en la forma de
representar a los individuos que participan delcadw. De ahi en adelante, las
decisiones descentralizadas serian tomadas enhiardeen que la informacién pasa a
ser un elemento clave. Siendo asi, es del casaumeagsi el orden (equilibrio) que
surge de la disputa mercantil podra ser diferepteoctlen que la teoria del equilibrio
general propone. Para responder a esta pregugtmoal economistas, al contrario de
otros, van a reiterar su fe en el proyecto walresia

Con la intencion de abordar ese debate en unaqmtisp espacial urbana, seré
llevado a recorrer algunos caminos eclécticos. ¢rgp, para comenzar, un ejercicio
cuyo objetivo es resaltar que la existencia de ewrternalidad de localizacion
residencial puede desencadenar, en lo que seeredlecélculo prospectivo de las
elecciones individuales, raciocinios que sometela dbgica deltrade off entre la
accesibilidad y el espacio, propio de la sintesigaeial ortodoxa, a otras ldgicas
econdmicas concernientes a esas elecciones deémdah residencial. De esta manera,
la coordinacion espacial y la configuracién quesliie resulta seran focalizadas desde el
angulo de una pluralidad de mecanismos de coordimacle las decisiones
descentralizadas y, por consiguiente, en una pelgperitica en relacion a la sintesis
neoclasica. Desde ese punto de vista heterodoxdpdalizaciones y los precios ya no
son concebidos como resultado de la disputa deithais anonimos, indiferentes unos
de los otros. No es més el caso de reducir todaackeiones (elecciones de localizacion
residencial) individuales a una operacion ciegaudan encerrada en esta especie de
burbuja atemporal que es el mercado walrasiano.

Dentro de una tradicion —de la cual Shackle es dmdos méas destacados
representantes en la actualidad- originada prilograte de Keynes y, en parte, de la
critica austriaca sobre la concepcion neoclasidantercado (Hayek), levanto la
hipotesis de que la coordinacion espacial es hpohda emergencia de convenciones
en torno del orden espacial. En este sentido, tagdgzas urbanas -esto es, las
localizaciones, los precios, la verticalidad y éamsidad poblacional- serian valores méas
frecuentemente establecidos por convencidon. Adesiigiero la existencia de una

4 Serfa posible decir que también los "nuevos kégnes" también comparten una parte del programindsstigacion de los
nuevos clasicos, en su preocupacion de explicaridmses del mercado y, por tanto, de justificar la necadide una politica
econdémica mas voluntarista.



asimetria de poder entre los agentes participatgeproceso de emergencia de las
convenciones mercantiles ligadas a la estructwidarcial urbana. Y en razén de esa
asimetria, algunos participantes del mercado dedalizacién conseguiran imponer
margenes de ganancimdrk up)a los demas, o intentar introducir diferenciacgone
espaciales (innovaciones) que les proporcionenng&gmsuplementarias.

En ambos casos, estoy con los autores ligadosharémcia heterodoxa. En el
primero, recurro a Kalecki y a Eichner para enuneianark upurbano y, en el segundo
caso, tomo prestado de Schumpeter y de la tradigiérie sigue a su nombre, algunas
ideas que nos permitiran continuar en la direcd®mnina trayectoria dindmica del orden
urbano, en que observaremos el papel determinaeti&ag innovaciones espaciales y su
difusion desempefian en la configuracién residendsh manera de presentar el
proceso de coordinacion de las decisiones destiratlas nos va a apartar de todo
andlisis que focaliza la estructuracion resideriotghurbana desde el punto de vista de
la teoria de la renta, que estuvo (y aln est& bade de la economia urb&na

Pero es también mi propdsito desarrollar un discheterodoxo tomando por
base ciertas dificultades (y temas) con que serddpaortodoxia espacial, cuando las
elecciones son intertemporales e interdependielsdssconclusiones de mis variaciones
beckerianas destacaran el hecho de que las fanplielen hacer elecciones
residenciales siguiendo una légica de inversiéal@spacio, 0 sea, efectuar célculos de
localizacion en la tentativa de aumentar el superdamiliar en términos
intertemporales. Es lo que me permite decir quanda las decisiones espaciales tienen
en cuenta el futuro, la eleccidon de localizaciowsglve una eleccion de inversion. En
esos ejercicios beckerianos, la inversidbn en ela@sptenia como finalidad la
manutencion del matrimonio, o la aplicacion en t@giumano (los hijos); en ambos
casos, no pasaba de un medio de incrementar efasifpfamiliar, lo que me llevé a
concluir que, siendo asi, el proceso de localizaaidmite que los recursos familiares
sean modificados. Y una vez que la coordinaciércargil deja de ser neutra, podemos
suponer que el espacio sea posible de tornarsebptoode inversidn para los
participantes del mercado de localizacion.

De aqui en adelante, las elecciones residenci@es sconsideradas como
inversiones ligadas a diferentes motivos. Para oaare el hecho de concebir la
decision de localizacidon como inversion valoriza@diatamente la dimension temporal
de las elecciones y, por tanto, las referenciagssias a la toma de la decisién. En
cuanto a esos estimulos al cambio, propongo dowesota residencia propiamente
dicha y la especulacion. El lector que conoce Ksye puede percibir las analogias
que pretendo establecer entre la l6gica keyneslanas elecciones de inversion y la
estructura espacial intraurbana.

No obstante, para que los individuos sientan uhint@rés en invertir en un
determinado espacio, deben tener cierta repres@mtaconémica de ese espacio, y es
de Thiunen la versién tradicional. Pero es justaenkntepresentacion thiineniana de la
sintesis neoclasica que cuestiono en las variagiqoe hice en torno del modelo de
ciudad racista de Rose-Ackerman cuando recurriobledcomportamiento de los
agentes persiguiendo un doble objetivd.uego desde el inicio, esas variaciones

5 Me refiero aqui, a los analisis de la estructoteairbana en que la teoria de la renta del sstfbarticulada a la teoria del valor,
tanto en la tradicién neoclasica (utilidad) comdaeclasico-marxista (trabajo).

16 Ver Abramo, 1994, parte 1.

10



mostraran que, a partir del momento en que losrfestde externalidad intervienen en
las preferencias de las familias, y en donde estsnalidades son debidas a las
elecciones de localizacion interdependientes, dllisis debe tener en cuenta los
fendmenos de anticipacion entre los tomadores daside. Ademas, como las

localizaciones de unos interfieren en las prefeasnde los otros (lo que, al final de
cuentas, puede llevar a cambios en cuanto a laigooafion de la estructura

intraurbana), asistimos a un proceso de anticipasiccruzadas. Esos ejercicios me
hicieron concluir que los individuos no pueden tondecisiones de localizacidon

ignorando sus posibles efectos futuros en la@siiaresidencial.

Aun dentro de un analisis neoclasico, destaco urtaigmatica de incertidumbre
urbana en la que vemos individuos obligados aipatidas acciones de los otros para
tomar la decision que consideran la mejor. En suarpnando desde el punto de vista
neoclasico de la sintesis espacial y, con baseserohceptos y nociones propios de esa
tradicién del pensamiento econémico, se llega@ielusion de que los individuos ya
no podrian buscar su representacion del espacia @aturaleza (distancia), o sea,
recurrir a una representacion exogena (paramétdea3us acciones. El espacio —o,
antes, su representacion referente a los benefiwdgduales- seria, en ese sentido, el
resultado de las acciones (decisiones de localimpdiescentralizadas de los individuos,
acciones que, por el contrario, ellos no conoceantiemano.

En otras palabras, en lo que se refiere a lasietexs residenciales, el espacio
ya no seria concebido segin un modelo topografieo que la distancia del centro
representaria la variable espacial de esas eleaxioBasta introducir, en las
preferencias individuales, una dimension de aversiotipos de familia de menor
ingreso (externalidad de vecindad) para que eloaspde alli en adelante, ya no sea
representado por una distancia dada por la nararaleomo, sobretodo, por la
localizacion intraurbana de los diversos tipos ailias (externalidad). Quiero decir
con eso que, cuando los individuos se muestranbdesis la localizacion de otros, se
origina un movimiento de desnaturalizacién de faasentacion thiineniana del espacio
econémico.

Me parece que esa manera alternativa de represanéspacio apunta a una
dimension central del proceso de configuracion naba&n la medida que acentda adn
mas el hecho de que el analisis de localizacidoglendividuos (del orden residencial)
solo tiene sentido cuando se supone que pertenezdgros diferentes de familias.
Desde ese punto de vista, el andlisis que propangd se vincula a la tradicién que
intenta comprender de qué forma el espacio intemghllega a un orden residencial
segmentado por las relaciones de mercado, y coenorden segmentado se transforma
(o se mantiene) a lo largo del tiempo. Al enuntacoordinacion espacial mercantil
tomando por base las diferencias de recursos @Hrgue se instalan en el espacio
residencial, reflejo la tradicién critica que siemmgonsideré el tema de la division
socioespacial como objeto del analisis de lo urbano

Sin embargo, intento matizar los determinantesdssiructura social (0 normas
sociales) en lo que se refiere a las accionessd@dividuos. Partiendo de una l6gica de
lo social, en que las elecciones son descentraliza@l mercado desempenia el papel de
coordinador (vinculo social), indago como un ordsegmentado puede surgir,

" El término topogréfico es utilizado aqui siguietdalefinicion deLe Robert"Técnica del levantamiento de los mapas y planos
de terrenos, realizados en la suposicion de latgana".
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reproducirse, desagregarse o transformarse. Yaceoras la respuesta neoclasica que
se muestra indefendible cuando las decisiones aigdidacion se tornan un poco mas
complejas. Pero, para que surjan fisuras en laiedtad y en el 6ptimo del orden
segregado ortodoxo, basta introducir acciones tégtcas® que daran lugar a una
representacion alternativa del espacio, en dongénidividuos basan sus elecciones
residenciales en la posicion (espacial) relatiieeennos y otros. Consecuentemente la
configuracion, la reproduccion y las modificacionds la estructura urbana van a
reflejar las decisiones interdependientes de losrsos tipos de familias y las posibles
acciones (anticipaciones especulativas) que lastageconomicos percibieren.

De cierta manera, ese resultado remite a la pdrgpague concibe el espacio
como punto fijo endégent en el sentido en que es, al mismo tiempo, olyjétato de
los juicios que los individuos hacen de la localiaa residencial (real o anticipada) de
los otros (externalidad), y no solo el resultadolalenonetarizacion (costo) de la
distancia entre sus residencias virtuales y elrgedé empleo (Distrito Central de
Negocios). De manera que, cuando rechazo la ideatdealizacion del espacio, éste se
torna una variable enddgena de la emergencia dehaspacial. Digamos entonces que
las elecciones residenciales de los individuos mmtivadas por una busqueda de
externalidad, en términos intertemporales (inversi§pacial). Pero, en este caso, la
decision que ellos toman se topa con el insolubdbdlpma de la anticipacion. Entre
tanto, esas conclusiones no serviran solamentede&@struir o0 provocar rupturas en
el seno de la sintesis neoclasica; las fisuragigsco también me permitirdn preparar
el terreno y abrir caminos para otras lecturaadm®hfiguracion residencial intraurbana.
Grosso modpfueron delineados cuatro ejes, correspondientasato constataciones
centrales:

a) El espacio residencial urbano seria concebido smtwecomo conjunto de
externalidades locales (posicion relativa en eheigpde los diferentes tipos de
familia), que conduciria al andlisis espacial dditdribucion socioespacial de
las familiag®;

b) La posibilidad de obtener ganancias en funcion alelotalizacion (no-
neutralidad del proceso de coordinacion espaciatandl) y, por tanto, la
existencia de una l6gica individual de la inversifinel espacio;

c) La interdependencia de las elecciones residencyakdspapel del transcurso
del tiempo en la configuracién de un orden espacial

d) El lugar central de las anticipaciones cruzadaanda los individuos toman
decisiones en un ambiente que es modificado erecoancia de las acciones
de los propios individuos.

Por detras de esas cuestiones, se encuentra ladédeme la configuraciéon
espacial (residencial) es el resultado agregadtasledecisiones mercantiles de los

8 En el sentido que le es atribuido por teoria dg@s. Ver, a ese propésito, Shubik, 1982 y Abr&@6], cap. 3.
9 Cf. Dupuy, 1992.

2 3Segun los términos neoclasicos, serfa precisahdblun anélisis de la ciudad segregada; pero@arue se posicionan en una
tradicion marxista, como Lipietz (1974), por ejemeria del caso analizar la DESER, esto esylsi@i econémico-social del
espacio residencial.

2L Esa conclusion nos aleja de los andlisis que hdeeta teoria de la renta del suelo un instrumeetmeutralizacion de lo
beneficios relativos posibilitados por el espacio.

12



individuos?. Por tanto, la configuracion del espacio no esidilantemano (de manera
exdgena); ella emerge del proceso de coordina@dlagi elecciones residenciales. En
ese sentido, las dos Ultimas constataciones nefidjfiecho de que esas decisiones de
localizacion son mas frecuentemente tomadas enoantexio de incertidumbre en
cuanto a la configuracion del esp&tio

En esa perspectiva critica y heterodoxa, la idegeces la de la incertidumbre
radical, esto es, la de un futuro no probabilizgbie reductible al calculo estocastico.
Aqui me aproximo al proyecto radical de Keynes paralizar el proceso de
coordinacion espacial en el caso en que los paatités del mercado de la localizacion
residencial se hallan delante de un ambiente dertidumbre urbana radical. Se vera
que, en este ambiente, los comportamientos ecoonénfiacionalidad) de los actores
del mercado, el mecanismo de coordinacion (egatibn) y las caracteristicas de los
(des)ordenes residenciales son bastante diferéates que propone la sintesis espacial
neoclasica. Estos resultados, especialmente ekipion de la coordinacion por
convenciones urbanas, van a revelar una imagenbieaspesimista del mercado, en
cuanto mecanismo de coordinacidon de las accionesantédes, de la imagen
representada por los neoclasicos.

2. La incertidumbre urbana radical. La elecciéon delocalizaciéon como decision
crucial

Como observé anteriormente, la representacion dpaceo aqui adoptada
procede de las criticas dirigidas al modelo deros#gregado ortodoxo. En ese sentido,
propuse la idea de que los actores econémicosuaféganh sus elecciones residenciales
representando el espacio como conjunto de extdats definidas por las
localizaciones relativas de los diversos tipos amilia que componen el mercado
residencial de la ciudad. La decision de locali@aajue vamos a analizar tiene como
punto de partida el proyecto radical de Keynes lgas® en una representacion espacial
(residencial) de naturaleza diferente de la queidede de la tradicion thiineniana, en
que el espacio (para los tomadores de decisio@mawite seria definido segun la
distancia (o su traduccién en costo monetario)datro de negocios (o de los centros
de negocios secundarios, en el caso de una ciunladigleal”). Ese punto de vista
alternativo se aproxima, por consiguiente, de lagletos de externalidades, con la
diferencia que la externalidad social (debido anlkzraccion de las decisiones de
localizacion) se torna la variable por excelencia que los individuos basan la
formulacion de sus elecciones residenciales.

Los debates contemporaneos sobre las decisionativaisl a la eleccion
residencial, asi como los ejercicios que desarmti¢orno del modelo de la ciudad
racista de Rose-Ackerm@nme llevaron a concluir que los individuos debealizar
anticipaciones para tomar sus decisiones de lecadia. En seguida, tomé cierto atajo
de la economia de las anticipaciones con el prtpdsi discernir elementos analiticos

22 Conviene sefalar que asumimos siempre el disclers@ economia sobre las relaciones mercantilegapto, las nociones y las
conclusiones mencionadas estan fuertemente ligadat opcion inicial.

2 para una rapida visién de la evolucion de la @ecen contexto de incertidumbre en el discursoduxo, ver Machine, 1987.

24 Las ciudades polinucleares son cominmente clagii como un caso particular (analiticamente) deutiad que tiene apenas
un centro de negocios.

%5 \er Abramo, 1994.
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capaces de ayudarme a comprender la dinamica denfgguracién espacial urbana
cuando la disputa de las relaciones de mercadopEene como medio de coordinacion
de las decisiones de localizacion. A cierta altieaeste trayecto, fui llevado a recorrer
la contra-revolucién de los nuevos clasicos confereacia paradigmatica del discurso
cientifico y de la economia ortodoxa que pretenelmastrar que, a partir de ahi, la
problematica de las anticipaciones perteneceréminio de la ciencia del mercado y
podria ser desarrollada con base en la hipotedasdexpectativas racionales.

De acuerdo con la contra-revolucion ortodoxa, es irdaginar que las
expectativas sobre el orden urbano a que se entlegaagentes econdmicos sean
formuladas sobre el modelo candnico y cientificdadsintesis espacial, como sugieren
Capozza y Helsey, por ejemplo, paracawdad estocastiéd Capozza, cuando retoma
el modelo de base de la sintesis -segun el cuahta del suelo (precio de equilibrio),
determinaria el equilibrio espacial (Unico y efit& por la via del libre juego del
mercado- y afirma que la ciudad es abierta (quetexin crecimiento urbano),
identifica la estructuracion urbana como un proasocastico dindmico, esto es, a una
concepcion de equilibracion que hace interferirascurso légico del tiempo. El llega
a la conclusion que las rentas relativas a lasaeurales cerca de la ciudad tendran el
valor de las rentas urbanas, una que vez que tqieparios del suelo, en la condicién
de agentes (hiper)racionales, van a rechazar tgmiestas que estén por debajo de las
anticipaciones que ellos hicieran con base en ludetns econométricos de simulacion
de que disponéh

Puesto que de acuerdo con esas mismas referergietivas (teoria de la
sintesis espacial con anticipaciones fundamentadata teoria de la probabilidad
objetiva), la demanda de localizacion también gaiesos valores, diriamos que esta
proveera, en promedio, los valores inmobiliariogicgpados por la teoria. La
conclusion es simple: la dimension del tiempo (n&ertidumbre probabilizable) puede
ser incorporada al raciocinio que rige las elecesoresidenciales sin que esto avale el
modelo candnico propuesto por la sintesis espae@dlasica.

Extendiéndose el raciocinio de las anticipacionasionales a la ciudad
segregada, podemos imaginar que los blancos dedadcracista de Rose-Ackerman
van a realizar el mismo calculo anticipativo decladad estocasticao sea, van a
preconcebir la estructura urbana segregada y amopsas proyecciones basados en esa
misma referencia objetiva dada por la teoria. Be easo, la distribucién subjetiva
seria, en promedio, igual a la de la teoria. Resoda, el camino seguido por los
agentes no invalidaria el modelo de referenciadoro desde que se razone segun la
hipétesis de las anticipaciones coherente (¢ rales®). Exactamente como en los
modelos macroecondémicos de los nuevos clasicogjuenlos agentes anticipan los
resultados de las politicas keynesianas del gubigrlas conducen al fraca&ola
anticipacion racional de los blancos podria préesrcomportamientos de los negros,

% Capozza e Helsley (1990). Notemos que la mayae piarlos modelos residenciales de anticipacicaienales, como los que se
ve en Poterba (1985), estdn enfocados, sobretada, Ip relacion existente entre el mercado de ildendas y las variables
monetarias macroeconémicas como a la tasa desntartasa de inflacién, etc. Para una rapida wid®algunos de esos modelos,
ver Fujita, 1990; para una presentacion didactitabdelo de Poterba, ver Sheffrin, 1982.

2" Es preciso no olvidar que, en los modelos de ipatiiones racionales, los agentes utilizan todmsnarmaciones disponibles
(en un mercado eficiente) para formular sus eleeso

28 A este propdsito, ver Lucas, 1987, cap. 2.
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que califique anteriormente de expansionismo op@ta, y entonces los conduce al
fracasg”.

Por tanto, las hipoétesis ligadas a las anticipasoracionales pueden ser
facilmente percibidas en una perspectiva ortodoRana y asi actualizar el discurso (y
los modelos) de la sintesis espacial preservanelot®rpus Los individuos podran
entregarse a las anticipaciones subjetivas (siempababilizables), pero cuya
distribucién gravitara en torno del valor objeti@,que,grosso modpsignifica que la
teoria dara indicaciones sobre el orden urbandia#na las que seran anticipadas por
los individuos. Entonces el discurso ortodoxo pdrigumentar que la representacion
de los agentes ya no es la de individuos ciega@syan que ellos anticipan. No obstante
-y es justamente ahi que reside el desafio langadéa hipotesis de las anticipaciones
racionales-, esas personas que alcanzaran ciéegtati de eleccion reproducen
invariablemente la teoria del mercado. De otra meareg discurso de las anticipaciones
racionales reafirma la fe en el mercado como elioneas eficiente de coordinacion de
las acciones, y eso porque los agentes, seguripggadis, al formular sus intenciones,
pueden anticipar las politicas urbanas gubernahesn{g sus consecuencias sobre la
estructura urbana), como hacen los modelos maaréetoos de los nuevos clasitds
Y es entonces, en el contexto de una economiasdanticipaciones, que resurge el
proyecto neoliberal de una coordinacion residengjaicida por el mercado. Cuando
vemos que la hipétesis de las anticipaciones rat@srprodujo la casi anulacién de la
tradicion keynesiana en el debate macroeconémec@ntos el derecho de creer en la
1sobrevivencia de las perspectiva critica en Itgdess urbanos. La contra-revolucion
esta muy presente, presta a desencadenar atagquegosnlos campos de la teoria
economica.

¢ Qué se puede hacer para impedir el camino a esai? Me parece que la
heterodoxia urbana podria encontrar, aqui, anaaogpano la critica que fue dirigida
contra el carécter ergédico del proceso estocaktiBbel ordenamiento de la ciudad es
asimilado a un proceso estocastico, entonces esprimdagar si existe una decision
crucial urbana capaz de destruir el caracter ecgdéde ese proceso, y asi revelar la
verdadera incertidumbre espacial radical que emeukss decisiones de localizaciéon
residencial urbana. Para atender a este objetiticogrdividi mi raciocinio en dos
tiempos. En el primero, los que deciden son coraittes como simples consumidores
de residencia-localizacion; en el segundo tiempwpduzco la figura del empresario
schumpeteriano que va a demandar suelo-localizgeda proponer modificaciones en
la jerarquia de las accesibilidades urbanas.

En general, el juego concurrencial de la localima@structuracion residencial
adoptado en el primer movimiento es juntamenteskbicurso ortodoxo: la demanda
puede ser diferenciada, pero todo ocurre en ebpatricto de la competencia entre los
demandantes de residencia-localizacién. En otriabi@es, el proceso de estructuracion
interna de la ciudad residencial es ahi dirigidoratpor la soberania de la demanda,
compuesta de tipos de familias clasificadas segdnrecursos (segmentacién social

% Recordemos que las variaciones en torno de ladiuacista (con base en situaciones de juego)lexanla conclusiones muy
distanciadas de las del modelo ortodoxo. A estgects, ver Abramo, 1994.

%0 para un resumen de los modelos urbanos, ver Piogkily Sass (1990) y los articulos reunidos entehero especial de la
revistaLand Economicsle agosto de 1990. Para una respuesta en quedntr argumentos préximos del raciocinio de lasvos
keynesianos, ver Quigley (1990).

51 Para una critica de la dimensién ergddica deifsitésis de la teoria de las anticipaciones ratésnaer Davidson, 1991.
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segun la renta); al paso que, desde el punto teedesla definicion del juego mercantil
urbano, todos los agentes son iguales: ningunollde esta en posicion de ofrecer
(producir) residencias-localizaciones. Nos depagrasi, con un caso de configuracion
bastante similar al del mundo mercantil neoclasidmano, que representa tan solo la
demanda y al propietario ausente. De resto, segérgresion de RichardsBnseria el
caso de una “ciudad de barracas”, en donde el lobstaculo a la migracion de los
individuos se encuentra en los recursos de losetiifes tipos de familias. En este punto
del camino, recurro alpping modelde Shelling® para demostrar la existencia de las
decisiones cruciales urbanas.

En el segundo movimiento, al introducir una diménsgra heterodoxa, llamo la
atencién para el hecho del espacio urbano ser iwodst por stocks (parques)
residenciale¥ que, por hacer parte de bienes producidos segéridgica mercantil,
serfan ofrecidos solamente por empresarios urBanba perspectiva heterodoxa
destaca efectivamente las diferencias economiasrfilyeneidad) existente entre los
personajes constituyentes del mer¢adonagino que esos empresarios —por lo menos,
una buena parte- ya no seran neutros como en alondd Muth-Mill$”: ellos podran
dar pruebas de un espiritu empresarial del tiparapleteriano. O sea, en la basqueda
de ganancias excepcionales, van a introducir ae@siinesperadas en el mercado con
el objetivo principal de sorprender a los competdo Esas “decisiones sorpresa”
seflalaran una profunda ruptura en las caractasstiel pasado y muchas veces
asumiran la forma de innovaciones. Estimuladasgoempresarios schumpeterianos,
van a ligarse a las decisiones cruciales, torn&ndapaces de cambiar el perfil de la
configuracion intraurbana precedente en un semidgue las proyecciones ofrecidas
por la teoria de la probabilidad no podrian pregarcondiciones, pues, de engendrar un
contexto de incertidumbre urbana radical.

2.1 Las decisiones de localizacion oportunistas g incertidumbre urbana radical

La ciudad residencial que nos interesa seria costgpymr diferentes tipos de
familias (o trabajadores) que se diferencia de ralcueon los recursos de que disponen
para hacer frente a sus gastos. Primeramente, eess@resclarecer que admito la
hipétesis ortodoxa que restringe la dinamica meilaasultante de la configuracion del
orden espacial a la competencia de los difereiges te familias, pero voy a suponer
que ellas ambicionan lugares de residencia urba@mrde familias de rentas mas bajas
no estaran presentes. Tendremos, entonces, elesaienlocalizacién formuladas con
base en una busqueda de aglomeracion de familiasist®o tipo, debido a los efectos
positivos de la sinergia asi producida, esto escanes volcadas para “externalidades
de vecindad”. Descendiendo de lo mas alto a losbhags niveles de la distribucion de

%2 Richardson, 1977.
3 Schelling, 1971.

34 Esa_orientaciomo es extrafia a la tradicion ortodoxa, pues aartodelos neoclasicos introducen el factor stocks gimension
"histérica". Para una vision general de esos magekr Miyao, 1989.

% En el Capitulo 3 sobre la circulacién monetaribana, presentaremos al empresario urbano como ggadiene acceso a la
moneda, que puede invertir en bienes y salarioblpssy capaces de generar en su provecho un flujo dénn@rdos futuros. Lo
que lo distingue de los otros es apenas los bienales ofrecidos en el mercado (stocks resideesjay la dimension espacial
considerada en cada decision de inversion (anticipairbana).

% para la representacion de las hip6tesis de la henmidad y de la heterogeneidad de los participatéemercado, ver Cartelier,
1990.

57 Ver Abramo, 1997, capitulo 2.
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los recursos familiares, siguiendo la misma logleabusqueda de externalidades de
vecindad, nétese que, a cada nivel, las familiastopnen rendimientos mas elevados
expulsan a las de mas baja renta, creando una ide&e exclusién que producird una

ciudad segmentada. El espacio residencial, entpgaaso sera definido en funcién de

la distancia del centro de negocios: tendra en tauesobretodo, las localizaciones

relativas de los diversos tipos de familias.

La configuracion espacial que emerge de ese prgoedda ser reivindicada
tanto por la tradicién ortodoxa (una vez que la aletia de externalidad se encuadra en
el trade-offentre espacio y accesibilidad en funcion de lagepencias de las familias)
como por la sociologia urbana marxista de los &do@na vez que la lucha politica de
clase entre propietarios inmobiliarios urbanos pited entre capital y trabajadores o
movimientos sociales, y entre propietarios inmahiis urbanos y movimientos
sociales es tenida en cuento en las estructurasgguantizan la produccion y la
distribucién del excedentd. Me parece que una divisién econémico-sociaksphcio
residencial (DESER), como propone Lipietz, -0 cama ciudad segmentada, segun la
terminologia corriente entre los neoclasicos- esgmia de hecho una configuracion que
reagrupa a los diferentes tipos de familias enidmmnelativamente homogénédsEn
ambos casos, encontramos perfiles de estructudenesal mas o menos semejantes,
independientemente de la filiacion tedrica.

La cuestion central, por tanto, es la de la idigaiiion de los mecanismos que
producen esa estructura urbana y su configuradabal Los neoclasicos la asocian a
un orden en cinturones concéntricos homogéneosir{sigos de familias). Mientras
que la equilibracion walrasiana representaba ladioacion mercantil y el orden que
emerge de las decisiones descentralizadas comesm®tan eficientes como Unicos y
estables, la sociologia urbana marxista va a pepana lectura que identifica la
estructura de la ciudad a un proceso de acumulagibana y de apropiacion del
espacio apoyado, principalmente, en las fuerzascdpltal en general y en las
relaciones de poder (¢ fuerza?) entre las claséde¢o los movimientos sociales). En
ese Uultimo caso, el analisis es colocado sobreteso el plano de las
macrodeterminaciones (capital contra propiedad), ébcque significa que el estudio de
las decisiones de localizacion a nivel macroeconémealmente no tiene lugar en el
discurso de la sociologia urbana marxista. Poroetrario, desde el punto de vista
analitico, los estudios marxistas presentan gemerdgk la forma urbana de manera
estaticd’. Entiendo que es precisamente sobre ese punt@lgdiscurso neoclasico
consiguié imponerse dando una explicacion clara atden urbano basado en las
acciones individuales de los participantes del aswale la localizacion residencial. De
esa manera, en el momento en que el retorno delidod (actor) y el retorno del
mercado comenzaran a esbozarse como medios deinamddd social, la tradicion
critica se encontraba en pésima situacion paramgafrlos atagques ortodoxos.

3 Basta remitirse a las contribuciones clasicasadipbca de Castells (1972, 1984 e 1989), Harve¥7(11085), Lipietz (1974), o
Harley (1977) para encontrar la imagen del ordéanw segmentado como resultado de la lucha desclase

3% Gaubert, Ibbon e Tutin (1993) identifican en lgié@ parisiense una configuracion residencial cuymstornos sugieren una
distribucion de la ocupacion del suelo segun lésgoaias profesionales relativamente homogéneala &ndad de Rio de Janeiro,
Smolka (1991) encuentra las mismas caracteristicesa, el espacio segmentado en zonas homogénaeseatdo con los recursos
familiares.

40 En los trabajos de Topalov (1985, 1989), el orddrano es referido a tres tipos de mercado; ncaotestel andlisis de la
configuracion espacial y de las alteraciones eafssca propoésito de esos mercados permanece danmrpas descriptivo, en que
el autor recurre frecuentemente a una especie @isiarencross-sectionde la configuracion intraurbana. Aunque él presema
buena descripcion espacial, el orden no deja dessético.
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Y a falta de una explicaciéon microeconomica deelasciones residenciales y de
la coordinacion que producen, percibi la urgen@auda lectura heterodoxa para
reencontrar el espiritu critico de los analisisands de la década de los 70. Porque es
procurando comprender la dindmica de las modificees de las configuraciones
residenciales urbanas mercantiles que la herenciicac puede combatir la
autoproclamada teoria cientifica del mercado dedalizacion. Pero, para llegar a eso,
es preciso admitir la hipotesis de una forma dammacion social en que las decisiones
son descentralizadas y motivadas por interesesmes, y todas —como la ortodoxia
siempre destacé- convergen para el mercado.

Como hipaétesis, por consiguiente, estamos en urande analisis en que el
orden residencial urbano emerge de la competeneizamtii de las decisiones de
localizacion. En ese ambiente, se encuentran tipdemadores de decision (familias),
clasificados segun los recursos de que disponenpgscan agruparse: sus elecciones
seran orientadas por el principio de la externédlide vecindatl. Como todos los tipos
de familias toman simultaneamente decisiones, pglinidion, descentralizadas,
ninguna consigue saber anticipadamente en quéiZaci@n cada una de ellas va a
decidir vivir. Surge ahi un problema de coordinaadi®@ las elecciones que precisa ser
resuelto, y la respuesta que le da el discursogledoclasicos se apoya, sobretodo, en
la racionalidad paramétrica de los individuos, extp en el modelo de los circulos
concéntricos, basado en la teoria de la rentaueéd.s

En esa perspectiva -en que el tiempo asume unansiiémeimportante-, los
agentes saben que pueden ocurrir cambios y vamnaulfir anticipaciones sobre la
localizacion de los otros individuos y escogerlagares de residencia en funcion de la
posicion relativa de los diferentes tipos de faasiliAnticipando el orden urbano futuro,
podran elegir la localizacion que maximice sus @®preferencias, o sea, establecer
relaciones de vecindad con familias del mismo tioquisiéramos reabrir el debate
sobre las anticipaciones, seria del caso indagajuénpreferencias esas familias se
basan para anticipar el orden urbano. Desde uispguiva ortodoxa, la respuesta seria
evidentemente la de las anticipaciones raciondi&ss.en la teoria de la ciudad
segmentada, en las informaciones disponibles dsdoay en las divulgadas por el
mercado eficiente que las familias van a calcalasperanza matemética de los valores
de localizacién. Confiados en ese objetivo dadmrizaran cierta dosis de subjetividad
en sus anticipaciones (razonando conforme a l&atéerla probabilidad subjetiva) para
formular definitivamente sus elecciones residensial\l fin de cuentas, el promedio de
las anticipaciones subjetivas equivaldrd a lascamlones de la teoria objetiva
(esperanza matemaética), y esta resuelto el probdentas anticipaciones.

Pero para que ese proceso tenga éxito, los tonwmdiwedecision precisan
aceptar que la dinamica estocastica que lo susterda naturaleza ergodica, ya que esa
es la condicion necesaria para garantizar la cgeweia de los valores. Se puede
imaginar, sin embargo, que una familia haga deesisibn de localizacion un medio de
inversion en el capital humano de sus KfjoElla desearé instalarse, entonces, en una
zona donde las otras familias tendran recursosrisuge a los suyos. Para retomar la
terminologia de los juegos, diremos que esta fareli un entrante (potencial) en una

4L Al discutir los modelos de segregacion, Schel(it@78, p. 139), observa que "escoger un barrisesger sus vecinos. Optar por
un barrio que tenga buenas escuelas, por ejengpbptar por la vecindad de personas que quieramblescuelas".

2 para la exposicion del argumento beckerianacAkeamo, 1994, cap. 4.
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zona residencial de tipo superior. Es claro que edl decide su localizacién segun la
|6gica deltrade-off accesibilidad-espacio propia de la teoria queediley orientacion a
las anticipaciones racionales; esta familia tomredgctision intertemporal cuyo objetivo
es maximizar el lucro familiar. Desde el punto dstarde la teoria ortodoxa de la
localizacion, se trata precisamente de una elecgddracional que, por eso mismo, no
deberia ser tenida en cuenta por las anticipacidméess otras familias.

Hecha la eleccion, esa familia va a residir enagrea cuyo perfil poblacional le
es extrafo, ya que la mayoria de las demas fanpibasen un ingreso superior. Y es
justamente a eso que ella aspiraba: ver los hijesec en un medio de nivel social
superior y, aun segun el raciocinio beckerianosegnir que acumulen capital humano.
La estrategia de beneficiarse de la localizaciora gaumentar sus propios lucros (o
beneficios) procede justamente, en términos intgrteales, de un comportamiento
oportunista, pues la familia que la utiliza va @grosacar ventaja de una externalidad de
vecindad (interaccion con las familias mas adirespdormada, en la verdad, sin su
contribucior?,

En el caso que esa configuracién, impdénese, todawia cuestion concreta:
¢cual sera la reaccion de las familias mayoritdriaste a ese tipo diferente, una vez
que, para ellas, la llegada del intruso signifina teduccién de la externalidad positiva
surgida del efecto de aglomeracion de familiasndiemo tipo? Puede ser que vean ahi
una amenaza o, por el contrario, encuentren qudaesfia diferente (y solitaria) no
modificara de manera expresiva las externalidadesetindad que los llevaron a
escoger tal localizaci6h En el segundo caso, adoptarian un comportamiewts
pacifico frente al entrometido oportunista.

Entre tanto, basta que apenas una de las famélasadio invadido decida salir
(debido a esa nueva e inesperada relacion de aipdra que se inicie un proceso de
transformacién de la composicion social del barrfl. proceso, teorizado por
Schelling® con el nombre dépping model puede obedecer a dinamicas diversas. Si el
lugar que esa partida dejo vacio fuere ocupadoupar familia también de ingreso
inferior, eso puede incentivar la salida de ot@wilias mas adineradas. De ahi en
adelante, un proceso reiterativo en que las nukegadas provocaran la partida de
antiguos moradores hara con que la composicionbdeio entre en una fase de
transformacion: “la llegada de algunas personagepecientes a una minoria, en un
barrio en que la poblacion era homogénea, ocadiecaentemente salidas o por lo
menos indicios de salida. Esas salidas dejaramdsigaacios que otros miembros de la
minoria podran ocupar, y el crecimiento del ndnmagmuevos moradores estimulo la
salida de los antiguos moradores, y asi sucesivaifien

Y ese proceso ocurre a despecho de los postuladasteloria del mercado de la
localizacion residencial, que sirven de referemclas anticipaciones racionales de los
agentes.

43 Ese comportamiento oportunista recuerda el juégioo de Olson (1978), que se basa en el probtEshpasajero clandestino
(free rider paradoxp

4 Adoptando un raciocinio ortodoxo, se puede imagipar ejemplo, que las otras familias verian eveleindad de una familia de
ingreso inferior una manera de evidenciar cientaugide tolerancia, cuya utilidad seria superitar que se seguiria del cambio (en
consecuencia de la pérdida de satisfaccion ocataquar la reduccion de la externalidad de vecindad)

“ Cf. Schelling, 1971, 1978.
6 Schelling, 1978, p. 103.
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De alguna manera, delante de la transformaciorauratla en el barrio, las
familias van a comenzar a dudar del poder de péeviabjetivo de la teoria. La verdad,
lo que Schelling denomina el proceso de “pulveitraé’ -y que es, inicialmente, el
producto de una decision oportunista de invergian ka via de la eleccién residencial)-
va a debilitar las proyecciones basadas en elipiinde las anticipaciones racionales.
Las dudas ahi surgidas pueden, por su parte, greambiente cada vez mas incierto
para las familias ya instaladas, en vista que itérdica del proceso “no siempre es
clara: hay reacciones en cadena, percepciones radage respuestas desarticuladas,
especulaégiones en cuanto al futuro y esfuerzosnm@dos que pueden ser 0 no
exitosos™.

A partir de ahi, las decisiones de localizacioduséomadas en un escenario de
incertidumbre urbana radical y generalizada. Laslfas dispersadas, al no contar con
mas referencias para anticipar el orden espaciatjgn ser conducidas a residir junto a
familias dotadas de recursos superiores. De cartimasi, otros procesos de
transformacion seran deflagrados, y otras zonagdss en un nivel cada vez més alto
en la escala de la distribucién socioespacial dddealizaciones residenciales, seran
ocupadas.

De la misma manera, es posible imaginar que lagidanioportunistas) que se
trasladan para zonas de ingreso superior, dejamadsdelugares que seran
(potencialmente) ocupados por familias de ingregerior, generando asi un proceso de
transformacion de su antigua zona residencial. dcién de las transformaciones
ocasionadas por este fendmeno de desagregaciofant@gs, que en principio no
pensaban en la estrategia oportunista, se confammtpor su parte y cada vez mas, con
un eventual cambio de direccion. Y prosiguiendo este raciocinio hasta el nivel mas
bajo de la escala de ingresos familiares, obsersajue la alteracion de la composicion
de las zonas residenciales puede ser extendidaiadad como un todo, dando lugar a
una transformacion generalizada de los barriogleesiales, en que las indicaciones
dadas por la teoria del mercado de la localizaggno tendran utilidad alguna para la
formulacion de las elecciones de las familias. Bres, las decisiones seran tomadas en
un verdadero ambiente de incertidumbre en relagildnconfiguracion urbana futura. O
mejor, en un contexto de incertidumbre urbana ehdic

Ese proceso de modificacién del orden residengis revela una nitida ruptura
con la representacion del pasado ofrecida poroldateecondmica del mercado y por la
frecuencia de los actos compatibilizados por laidede la probabilidad- es originado
justamente por la decision asilada de una familia desea tornar de su eleccion
residencial un medio de inversion (acumulacion dpital humano). Pero podemos
imaginar otros motivos relacionados a esa deci¢gaptar flujos de rendimientos
futuros) que puedan efectivamente provocar rupteragsuanto a la representacion
espacial del pasado y, por tanto, al caracter @godel proceso estocastico del
mercado residencial. De esta manera, la decisiOloaddizacion de cualquier familia
podra adquirir la dimension de una decision cruciainforme a la definicién de

47 Schelling, 1978, p. 151, define ese proceso basada hecho de que "todo individuo que escogeusva ambiente afecta el
ambiente de los que él dejo y de aquellos a losgyento”.

“8 Schelling, 1978, p. 147.
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Shacklé®, o sea, de una decisién que, por ser tomada grotatitiad histérica, cambia
de manera imprevisible las caracteristicas en guasaron las otras elecciones.

Si la decision de una familia puede alcanzar leedsion de una eleccion crucial
e interferir durante todo el proceso de config@maciel orden urbano, se concluye
entonces que las decisiones de localizacion estsigmpre enfrentandose con la
posibilidad de resultar en una configuracién espatiferente de la que fue imaginada
en el momento de la formulacién; y que las antiip@es urbanas deben enfrentar un
ordenamiento residencial de futuro desconocido.

En otras palabras, en una sociedad en que el noereadel medio de
coordinacion de decisiones descentralizadas y endedoesas decisiones son
interdependientes —ya que el propio juicio que guaia la toma de la decision depende
del resultado (esperado) de esta- los agenteceerdgran delante de una incertidumbre
urbana radical. Ya no pueden reducir sus previsianesalores probabilizables, ni
razonar de acuerdo con la hipétesis de las anticipes racionales, como haria un
agente (hiper)racional. Siendo asi, es imposiblaginar la operaciéon ortodoxa de
reducir la incertidumbre al riesgo knightiano, wea que la decision crucial anula el
caracter ergddico del proceso mercantil. Estam@@mente en un contexto de
incertidumbre radical keynesiana, pero ahora detéraina perspectiva estrictamente
espacial.

Retomando la imagen de un mercado caleidoscopropupsto por Shackle,
llegase naturalmente a la conclusién de que cadsidie de los diversos tipos de
familias tendra el poder virtual de subvertir elem-imagen precedente. Bastara un leve
movimiento no previsto por la teoria cientifica detrcado residencial (una decision
oportunista) para inutilizar las incertidumbres lq@bilizadas propagadas por la teoria
frecuentista y originar una dinamica de configusacéspacial que estara bajo el signo
de la incertidumbre urbana radical. Tendremos,hiea adelante, una ciudad-mercado
residencial caleidoscépica cuyo ordenamiento eapge no podrd ser conocido de
antemano: cada decisién de localizacion traeraigored poder de hacer la historia,
como insistentemente observé J. Robinsddna microdecision individual seré posible
gue resulte en una macrotransformacion del ordesinar, y tenemos justamente ahi una
decision crucial, relativa a la dimension espaaidana. Esa eleccion crucial surge,
entonces, como uno de los componentes de la coadigm del orden residencial:
aquella que me permitié proponer la nocion de tidembre urbana radical.

3. La convencién urbana. La dimension critica de l@oordinacion espacial por
el mercado

Ciertamente no es facil salir de la representacié@doxa del mercado, esto es,
aguella en que los personajes siempre demuestraptumismo inquebrantable en las
acciones y en los planes de consumo, donde el negoisdividual es visto como
otorgante de la felicidad colectiva, en donde nadiga de que la coyuntura mercantil
llegue a un orden-equilibrio Unico y estable. Ahdah vez sea preciso comenzar
hablando de la perplejidad en que se encontrarfaritipante del mercado, habituado
a la tranquilidad de un proceso de equilibraciotragéano, al ver el caracter historico

9 Shackle, 1961.
0 Robinson, 1962.
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del tiempo y las decisiones cruciales calcinanddagolas cartas (y planes) de la
certidumbre. Ese personaje de la representaciodaa -que instalado en su rutina de
robot da siempre respuestas conocidas de antemareme/ una calculadora en la
cabeza- tendra que enfrentar, de repente, ladichombres econdmicas y urbanas.

Es el caso preguntarse si en adelante ese persmrdjauard frecuentando el
mercado. Todo lleva a creer que si: a pesar déntamperies, sus decisiones seran
tomadas por la via de las relaciones mercantileso Rcomo haréd para controlar la
dimensién —ahora inevitable- de la incertidumbrieana radical y subsecuentemente
formular elecciones? ¢Sus decisiones van a resiitana configuracion espacial no-
aleatoria o, por el contrario, ininteligible, sedas términos del discurso econémico?.

Esas cuestiones levantan, por un lado, el problnia posibilidad de ver un
individuo formular una decision que sabe de antem@destinada al fracaso -y, por
tanto, peligrosa- y por otro, el problema del ordemano (configuracion espacial) que
esas decisiones pueden efectivamente instaurar.ciemto al comportamiento
estrictamente individual, esos personajes podréorgrar que, delante de los riesgos
asumidos no vale la pena entrar en el mercadoa,opselran optar por no decidir cosa
alguna. Desde un punto de vista agregado, la ealeddd de una no-apuesta en la
incertidumbre urbana (no-decision), coloca la daastle la posibilidad de emergencia
de una configuracién espacial (un orden) basadaserelaciones mercantiles. En otras
palabras, la introduccion de la incertidumbre ugbeadical,a priori, podria llevar a la
negacion de la forma mercantil institucional en tpge acciones, por definicion, son
descentralizadas. Lo que esta en causa, ahi, éamprste el problema de la
coordinacion de tales elecciones residenciales.

Debido a la incertidumbre urbana radical y al d&raanidireccional del curso
del tiempo, los actores urbanos tendrian que desaeferencias que les permitiesen
tomar decisiones y coordinarse en cuanto al espAdimitir eso no significa que esa
coordinacion resulte en un equilibrio estable ycanio que vaya a generar una
configuracion Optima; es simplemente reconocer qlemercado, gracias a ese
referente, puede existir como lugar de encuenttee das familias y los empresarios.
Pero no pasa de una constatacion de la existemtiandrcado en cuento forma
institucional de la vida colectiva. En mi formaws, considerar el mercado como lugar
de confluencia de las acciones descentralizaddssdendividuos es admitir que los
actos mercantiles presentan cierta regularidad.om®er la presencia de esa
regularidad no revierte en decir que el mercadtaeaica —o la mejor- manera de
coordinar las acciones descentralizadas; es, pmmmgtario, averiguar de qué manera €l
produce tal regularidad.

En ese sentido, el mercado de la localizacion eesidl tendria apenas una
dimensién positiva: la comprobacion de cierta regdhd en la configuracion
residencial establecida por intermedio de acciooesrdinadas por el mercado,
incrementada por el hecho de que esa regularigeties mercantil no tiene nada que
ver con la interpretacion que le da el discursodwxo de la economia urbana. Siendo
asi, me parece posible adelantar algunas hip&isie los mecanismos que asegurarian
esa regularidad cuando las decisiones de localizason tomadas de manera
estrictamente descentralizada. Por ese angulmdigacion sobre la forma como los
actores del mercado residencial coordinan sus @esien un contexto de incertidumbre
urbana radical tornase inevitable
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En otras palabras, a pesar de la dimensién radckl incertidumbre urbana, el
mercado parece capaz de producir una estructudenegl y movilizarla de manera
aparentemente inteligible. Pero para que eso saasiple, conviene introducir
elementos que escapen a una estricta l6gica daomds de mercado -tales como los
juicios subjetivos sobre la situacion del mundmy tomportamientos econdémicos de
los otros- y que son, a menudo, los mecanismosefigencia de que los actores
mercantiles se sirven para tomar decisiones. Sé¢gymes, los participantes del
mercado generalmente echan mano de comportamiesmasteristicos de la psicologia
de masa, y afiade que son justamente esos comportasiique nos ayudan a
comprender la regularidad de las relaciones deadercEn ese sentido, identificarlas
podria tornar mas inteligibles la emergencia y é&gutaridad de los 6rdenes
residenciales mercantiles urbanos..

3.1. La interdependencia de las decisiones de laeakion y las anticipaciones
cruzadas: de la anticipacion a la especularidad

La representacion del espacio residencial como icmsie externalidades de
vecindad, segun los tipos de familias que compahenercado de la localizacién, fue
la referencia que utilicé hasta ahora en lo coneeta a la toma de decision por los
participantes de ese mercado. Vimos que, cuandaelasiones de mercado hacen
emerger una configuracion residencial cualquielta ee manifiesta como una
constelaciéon de localizaciones homogéneas en |leeuefiere a la riqueza (dotacion de
recursos) de las familias. Esa representacion sighoto puede ser definidgrosso
modq como la imagen paradigmatica del discurso de cen@mia urbana, tanto
ortodoxa (ciudad segmentada) como clasico-marxidiaision social del espacio
residencial}".

Las diferencias surgen cuando los dos discursestant explicar el surgimiento
de la configuracion residencial mercantil. Los psnén comun y las divergencias se
encuentran ligados al hecho de que el mecanisniitiemdasado en la teoria de la
renta del suelo que los rige, aunque sea mas ogmmoismo en ambos, es formulado
de manera bastante diferente conforme a la tradiemque estén insertos. En efecto,
los autores que siguen la linea clasico-marxistapraponen un andlisis de los
mecanismos econdmicos capaces de llegar a unagem@mdion espacial; prefieren
recurrir a los conflictos sociales (lucha de clagesobretodo, al analisis historico. Ya
los neoclasicos, como sabemos, hicieron de esigaoadion su estandarte. Para ellos,
el mercado generaria siempre, por la via de unepooade equilibracion, una
configuracion espacial en anillos concéntricos ¢ada anillo, un mismo tipo de
familia). Y para que eso ocurra, creen que bastdejar a los individuos elegir
libremente sus lugares de residencia, pues el therseria el mejor medio de arbitrar
las aspiraciones personales. A pesar de esasmdii@se es la teoria de la renta la que
esta en el centro de la mayor parte de esos analpiaciales: si, por el lado clasico-
marxista, el conflicto urbano es visto como inaitad la lucha por la apropiacion del
excedente, para los neoclasicos, la renta, enrdi@on de precio de mercado, es
resultado de la competencia espacial.

51 Es preciso observar que la imagen de una divisitonomico-social del espacio propuesta por Lip{@874) puede ser
representada en diversas formas, conforme a losesut
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Desde mi punto de vista, la estructura residemnckzna no podra emerger como
configuracion espacial no-aleatoria en disputaladeoria de la renta del suelo, ni, por
consiguiente, con un precio de equilibrio nitidateemnibutario de una representacion
naturalista del espacio. Al rechazar el princip@ ititercambio compensatoritrade
off, entre la accesibilidad y el espacio como critaréividual o familiar en la decision
de las elecciones residenciales, lo que me oriegtéa idea de que esas elecciones
persiguen, por encima de todo, una externalidadvetindad, o mejor, sinergias
asociadas a la ligacion de familias del mismo fipde recursos semejantes. De esta
manera, la referencia espacial de las decisiosétereciales ya no seria determinada de
antemano (por la distancia del centro de negocigg)ia establecida por la
interdependencia de las propias decisiones dezacain.

Tratdndose de decisiones descentralizadas y dehawicomo el Unico lugar de
confluencia de las elecciones, la configuracion efgdacio (segun la constelacion de
islotes residenciales, cada una correspondiendo tgppa de familia) no pasaria de un
resultadcex postde la toma de decisiones en que cada una realigkescion sin saber
si es la misma que hacen otras familias del migpwo Fue lo que me motivé a orientar
el andlisis espacial para una perspectiva atireentea economia de las anticipaciones.
En términos del andlisis residencial, significa ¢pe participantes del mercado deben
realizar anticipaciones sobre la configuraciondescial futura necesariamente antes de
elegir sus localizaciones, en vista de que la dasixternalidad solo se manifiesta
después que esas decisiones fueren tomadas.

Sin embargo, ese mercado de la localizacion egthosa decisiones cruciales
cuya principal caracteristica es anular cualquiesilplidad de que anticipaciones
puedan ser formuladas siguiendo una éptica corer@ma lo probable. La verdad, esos
personajes urbanos que se deparan con la inceldréwmbana radical disponen apenas
de una Unica certeza: saben que todos los pariteipael mercado tienen que enfrentar
la misma incertidumbre. De resto, ellos saben gaealkcisiones son interdependientes
en lo que se refiere al espacio, y estan consesielgda ambigtiedad que hace que las
elecciones estrictamente individuales dependaagelécciones de los otros. En el caso
del mercado residencial, eso se torna alun masatimn, una vez que la externalidad
ansiada por las familias solo sera obtenida sireptéindependientemente unas de las
otras) por localizaciones vecinas.

En otras palabras, para tomar decisiones, esoneges urbanos deben
anticipar, aisladamente, las elecciones de los.offero cada uno sabe que los otros, asi
como él mismo, van a tomar decisiones anticipaadatura estructura residencial; por
tanto, él precisa prever las anticipaciones ajelPasa usar un lenguaje actual, vamos a
decir que las elecciones de localizacion son ftadas siguiendo undindmica de
anticipaciones cruzadagntre tanto, la anticipacion que quien decideipeehacer en
relacion a las de los otros agentes urbanos dedggréormulada en un contexto de
incertidumbre radical. Vale decir que no existereficia subjetiva —como, por ejemplo,
la que la teoria del mercado propone (esperanzenmatita de las localizaciones)- que
pueda servir de creencia comun para fundamenfarraulacién de las anticipaciones
subjetivas. En un ambiente de incertidumbre radiemla tomador de decisiones es
obligado a presumir las anticipaciones de los otalsiendo que ni él ni los otros
conocen qué quieren que sea de la configuracidaeresal futura.
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Entonces, ¢como salir de ese laberinto a que Bevado por la ignorancia del
futuro? ¢ Existird una via en que la propia dinamiedas tomas de decision imponga
cierta referencia de coordinacion capaz de permité las decisiones descentralizadas
produzcan la deseada externalidad de vecindad&@rea ho es facil. El problema, aqui
formulado en caréacter estrictamente espacial, dlecado por Keynes en relaciéon a las
decisiones de los capitalistas, y la respuesta @uencontré6 parece suministrar
elementos que ayudan a comprender la coordinasjgac&l mercantil.

Keynes enfatizaba que la incertidumbre radical evgroblemas criticos en
cuanto a la capacidad de los otros actores econéraioptaren algin comportamiento
racional para formular sus decisiotfe®ero, en un articulo de 1937, él va a sugerir que
es0s actores son personas dotadas también de tidogendctico de los negocios que
les garantiza alguna capacidad para “conservar ampgortamiento de hombres
racionales y econdmicos” ante la incertidumbre cadsobre los acontecimientos
futuros®. Esas “técnicas practicas” de eleccién econémicdejan de guardar relacion
con la racionalidad paramétrica theimo economicusrtodoxa*.

Los métodos o técnicas de la decision practicayastps por Keynes tienden a
demostrar que los participantes se deben repogtapee a las referencias de su medio
y basar los juicios subjetivos en los de orden écoco de los otros actores del
mercado. Al afirmar esa interdependencia, Keynehkse una verdadera ruptura con
los principios ortodoxos de la teoria de la deaigr@dicional en que el individuo solo
tendria en cuenta sus propios recursos y prefa®ngl rechazar ese individuo autista,
indiferente a su medio y a los juicios econémicesottos, las técnicas practicas de
Keynes proponen una clasificacion de las diferemb@seras con que los agentes
perciben el ambiente econémico. En su pareces sfidasaran en las percepciones que
tienen del futuro para formular anticipacioneseceiones.

Las dos primeras técnicas suponen que las evestusmsformaciones
inesperadas pueden desencadenar cierto efecto gleerae Expresan, pues, la
proyeccion de cierta inercia del pasado-presentel dnturo, y se asemejan, por el
contrario, a mecanismos de fortalecimiento de wwadinacion (estado de confianza)
ya establecida. Como los actores creen en loofumMigentes, actian de conformidad
con esas creencias, y el futuro, en cuanto maadést de las convicciones del pasado,
confirmara la creencia inicial.

Ya la tercera técnica de Keynes destaca las relesi@xistentes entre la
ignorancia (no-conocimiento) de los acontecimienyofos efectos cognitivos e la
interdependencia de las elecciones. Y dice queelaepcion de cada tomador de
decisiones deberé dirigirse para la de los otrpsr Saber si su opinién individual no
tiene valor, las personas se dirigen para la opirlé las otras que juzgan mejor
informadas®. Keynes utilizé esa idea de que los actores forjuiaios basados en la
mirada que lanzan a los otros participantes detader, para perfeccionar un verdadero
método practico que les posibilitaria tomar deocisgoecondmicas. El método exige un
comportamiento mercantil amplio e irrestricto (om@lidad mimética) que a veces

52 En elTratado sobre las probabilidadeeynes (1921), reproducido en C.W.J.M.K, vol.IVfip. 6-7) sefialaba que los grados
de conviccion racional pueden ayudar a formulababdidades subjetivas, pero que “ellas [las prdiuules] no estan sujetas a
los caprichos humanos”.

3 Keynes, 1937.
¥ Ver los modelos neoclasicos de localizacion resiidé presentados en Abramo, 1997
% Keynes, 1937, pp.171-172.
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conduce a fendmenos agregados bastante disonaetegpraceso ortodoxo de
equilibracion. Mas aun, Keynes observa que esa@&practica habitual en un mercado
financiero especulativo en donde los precios, setap de los valores fundamentales,
reflejando sobretodo la apuesta de las anticipasiespeculativas.

De esta manera, €l va a explorar la imagen dekpmespeculativo del mercado
financiero para sugerir la idea de que el futuom@mico) deberia ser, en gran parte, lo
que los participantes del mercado hubiesen antloipAdmitiéndose que el ambiente
futuro va a depender de la opinion que de esterewilos participantes, es claro que
cada uno va a esforzarse para prever las antioipagide los otros. Sin embargo, una
vez que cada uno sabe que el otro anticipa preadmia opinidn ajena, el resultado es
un juego de anticipaciones subjetivas que se agflejutuamente; o sea, un proceso
cuya verdadera apuesta esta en descubrir la opméetha. Esa logica -que Keynes
aplic6 a los mercados en que la dindmica de la doiin de las grandezas seria
estrictamente especulativa (como es el caso detawer financiero)- puede ser
extendida a todos los mercados donde las cardiasisle las elecciones de los actores
acarrean una légica autocentrada en esas elecci@mesalgunos mercados, las
grandezas (cantidades y precios) resultantes dealdeisiones de los participantes
confirman creencias sobre las decisiones colectesggeradas y se asemejan a las
profecias que se auto-realizan, reproduciendo @asmavimiento que induce a los
participantes a referirse a si mismos e instaugu®Dupuy caracteriza como dinamica
auto-referenciaf. Esa dinamica generalmente lleva a los que decidedoptar una
l6gica comportamental semejante a la que Keynaesitdesen el fragmento reproducido
arriba. Una de las caracteristicas de esos mercqdegasaran a ser identificados a la
especulacién keynesiana, es la que Orléan llamao datnoversion; impulsa a los
juicios emitidos sobre los precios a explicarsegimnismos’. Es en ese sentido que las
grandezas de tales mercados son auto-referenciales.

Desde ese punto de vista, el mercado de la loc@izaesidencial — como fue
definido anteriormente, esto es, considerandoselajesternalidad de vecindad es el
principal objetivo de las elecciones residencigles efectivo resultadeek posy de las
decisiones tomadas por los participantes- pareeseptar, en si mismo, una fuerte
connotacion auto-referencial. En otras palabras vez que cada uno de los actores del
mercado busca localizaciones compuestas mayonitante por familias que posean
recursos semejantes a los suyos, precisan pregergabre las elecciones residenciales
de esas familias. Pero, en vista de que ellas éand@ hacen la misma indagacién, eso
significa que cada una debe percibir que su elecegdmotivo de conjeturas para los
otros. La verdad, el resultado ansiado (externdldavecindad) serd una consecuencia
de la opinion que las familias del mismo tipo tieren cuanto a la localizacién que
escogen. Tenemos ahi un mercado residencial deteasto-referencial que, ademas,
va a eliminar cualquier rasgo de naturalizacionefgacio, en lo que se refiere a las
decisiones de localizacion.

No obstante, por ignorar, individualmente, el lugardonde las otras familias
decidiran residir, los participantes del mercadaarse obligados a formular
anticipaciones sobre la eleccién de esas familas.vista que el ambiente es de

% Cf. Dupuy (1982). Ese mismo autor a veces utilizaxpresién punto fijo endégeno para describimsimo proceso. Ver
Dupuy, 1992a, 1992b.

57“Lo que es constitutivo de la especulacion keyaresies el hecho de la anticipacion ser formadéopaspeculadores con base
en la observacion de los otros operadores”. (déaDr 1988, pp. 234-235).
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incertidumbre urbana radical, la anticipacion ygpnede recurrir a las certidumbres del
pasado. Ella sera fundada principalmente en lascafgriones referentes a las posibles
elecciones de los otros participantes. La antiogpase torna asi en una apuesta en el
futuro residencial, o, por el contrario, uespeculacién espacialuyo objetivo final es
beneficiar con externalidades de vecindad. La modi@ especulacion debe ser
entendida aqui en el sentido que Keynes le atridagéividad que consiste en prever la
psicologia del mercadd”y, como observa Kaldor, teniendo en perspectivipar
cambios capaces de incrementar el beneficio y/oimizar preferencias: “lo que
distingue compras y ventas especulativas de ladsleompras y ventas es que su Unico
motivo es anticipar una transformacién inminentepdecio en vigor®.

Vemos que, por un lado, los agentes del mercadentaran anticipar las
elecciones residenciales de los diferentes tiposadelias (la estructura residencial
intraurbana) y por otro, esa anticipacion es amagina especulacion que persigue
obtener provecho del surgimiento de externalidaldegecindad, o sea, similar a la del
juego de las fotografias mencionado por Keynes. liirsca de externalidades, esas
familias en verdad no van a escoger la localizagide, individualmente, consideran la
mejor, pero si la que suponen que los otros esanger

Bajo ese aspecto, la dindmica del mercado de lalizacién residencial se
manifiesta como un juego de espejos en que logiparttes se cruzan: sabiendo que
cada uno anticipa con base en aquello que pierestogwtros piensan, cada individuo,
por su parte, anticipa basado en lo que piens&lquteo halla que él piensa. Y, una vez
que existen varios tipos de participantes, tendsenamtonces un juego de
sobreposiciones del género “yo pienso que ustetspigue yo pienso...” donde cada
uno intenta adivinar la opiniébn media de localidacde los diversos tipos de familias
por la via de anticipaciones sobre las eleccioegigdenciales que ellas haran.

Pero como las decisiones son tomadas en un amhienteertidumbre radical
urbana (no existe “guia-tedrico” del mercado quedauservir de referencia a la
coordinacioén), y el resultado ansiado (externalidadvecindad) se remite a las otras
decisiones (interdependencia de las elecciones)aéicipaciones solamente pueden
asumir la forma de una prospeccion cognitiva siugetComo dice Schelling, la
indagacion que los actores urbanos se hacen ngaee ‘haria en el lugar del otro?”,
mas, por el contrario, “¢,que haria en su lugar s @stuviese preguntando lo que haria
si estuviese en mi lugar cuando me preguntd’..Pupuy denomina como ambiente
“especular” esa dinamica de anticipaciones sulgstyvenmarafiadas, para cualificar “la
capacidad que la mente humana tiene de ponerdeegaedel otro y “ver” el mundo
desde el punto de vista del oftb’Esa légica que consiste en ponerse en el ludar de
otro o, conforme a las palabras de Keynes, en tieaipara el otro”, puede ser
desarrollada al infinito y siempre siguiendo urguele espejos del tipo “yo pienso que
usted piensa que pienso...”. Que Dupuy denominaraocgmado o nivel de
especularidado “numero de articulaciones sucesivas” observaginsese tipo de
raciocinid>. Como veremos en seguida, ese ambiente especuéate pocasionar,

%8 Keynes, 1936, p. 115. Para una anélisis de lacalmeon que retoma la de Keynes, ver Hicks (19%h. 2); para una
exposicién moderna de los neoclasicos, ver Tif$82b.

% Kaldor, 1939, p. 49.

€ Schelling, 1960, p. 54.
1 Dupuy, 1988, p. 51.

62 bid., p. 52.
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conforme a sus caracteristicas, diferentes intxgpiomes de los procesos cognitivos
qgue rigen la toma de decisiones: algunas destatardransparencia” del proceso, al
paso que otras apuntaran la opacidad e inestabiieleambiente.

En presencia de la dinamica auto-referencial deicad® de la localizacion
residencial, se puede decir que sus participamstes\establecer un verdadero ambiente
de anticipaciones especulares, en el sentido qumdsey Dupuy atribuiran a ese
término. En general, la logica de las anticipactore vista como una consecuencia
directa de la naturaleza auto-referencial de locau®$>. De esta manera, el hecho de
esos participantes encontrasen referenciados ipaiarsos radicaliza la subjetividad de
sus juicios en cuanto al futuro. Podriamos decie @sa intersubjetividad de las
anticipaciones cruzadas acentla alun mas la ciemwiatde que ese tipo de mercado es
afectado por los humores y caprichos humanos.

No obstante, un mercado asi abre camino para gingento de una dinamica
cognitiva especular que puede dar origen a un fenérde convergencia de opiniones.
Ese movimiento de convergencia caracteristico darlercados auto-referenciales es,
con todo, muy ambivalente, pues en ocasiones poaulducir al desorden (crisis), en
ocasiones a la coordinacion de las acciones mdesaiftapaz, por tanto, de hacer
surgir un orden). Siendo asi, se puede suponejugtEmente ese proceso especular
dara sefiales a los actores del mercado resideqotales permitiran coordinarse en
términos espaciales, y es lo que Keynes denomimd @mnvenciones.

3.2. Deljuego especular a la convencion urbana: etden espacial caleidoscépico

Segun las hipoétesis relativas a los grados de elspiEad, el proceso especular
corresponde,grosso modp a dos principales y opuestas situaciones cogsifiv
Cuando él es considerado infinito, acostumbrase dae exige cierta transparencia en
las informaciones que los agentes poseen unos $obretros, y esa reflexibidad
transparente resulta en una situacion cognitiveergémente denominad@ommon
Knowledge (C.K.). Se trata de una situacion relativamentigeste: para que una
proposicion sea calificada de C.K. es preciso: w8 sea verdadera; b) que todos la
conozcan; ¢) que cada uno sepa que los otros txeond) que cada uno sepa que muy
frecuentemente los otros la conocen y asi hagtéirgto.

Inversamente, existe una especularidad limitadarguela cierta opacidad del
proceso especufir En razén del caracter dudoso que ella confidas informaciones
que cada uno posee sobre los otros, esa opacidarkar@ comportamientos mas
prudentes de los que se serian justificables entranaparencia total multiplicada al
infinito. Esa distincién entre un proceso espectrimsparente y uno opaco, cada cual
con sus limites de reflexividad, serd tanto masont@mte a esta altura de nuestro
raciocinio, por cuanto dara lugar a dos formulagforbastante distintas sobre el
surgimiento de indicios que sean comunes a loscymtes y les permitan coordinar
uno u otro proceso especular. De esta maneranttigiduos tendran raciocinios de
anticipacién y comportamientos particulares dedealiespecular (transparente u opaca)

83 Ver a este prop6sito Orléan (1988).
% Ver, sobre este tema, Dupuy (1988, 1989).

% Dupuy (1989-92, p.68) escribe a este propdsitmdtespecularidad finita sefiala cierto grado deidad, cierto déficit de
reflexividad. Una intensién de transparencia tegabrienta en un horizonte de una especularidamtaff
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del proceso en que se encuentran. No es precisoqieclas estrategias y reacciones
mercantiles seran diferentes, conforme el casocaando Dupuy se refirieses a los dos
procesos especulares cuando denomindé como conweglciddicio de coordinacién de
ese juego cognitivo.

En el caso de la especularidad infinita, la traresp@a cognitiva supone que
todos los participantes del proceso dispongan fignmaciones sobre lo que saben y
proponen. Por el hecho de cada uno busca coordicarslos otros y beneficiarse de
las mismas informaciones, el conocimiento comurodog permitiria que el juego
especular caminase para la estabilidad. En este easque hay transparencia de los
objetivos y del conocimiento comun, “cada uno prados indicios de lo que los otros
pueden pensar que él va penSarEsa buqueda cognitiva (especularidad) es encefect
una busqueda concertada entre los individuos (sladesean coordinar) que no podria
asumir una forma explicita; el objetivo de todos participantes del proceso especular
es llegar a una especie de acuerdo implicito queisLeya a comparar a una
convenci6f’.

Para Lewis, esa convencién es “la solucién de ahlpma de coordinacion que,
habiendo conseguido converger para si la imaginad® los participantes, tiende a
reproducirse con regulariddd” Una convencién podra nacer gracias a esa
transparencia total que permite la reflexividadreerids individuos, pues una de sus
consecuencias es la conviccion de que todos désganun acuerdo implicito. De otra
manera, como dice Lewis, “es esa certezaalamon knowledg@ransparencia) que
asegura la estabilidad de la convencidnCada uno sabe que todos desean un acuerdo
y que todos sabran cuando él deja de desearlou&riccasegura el surgimiento de un
acuerdo implicito (convencion), la especularidadinita asegura también la
permanencia de ese acuerdo (estabilidad). En cuw&nfiwego especular permanece
transparente y los participantes lo jugaren, lavenoidn estara garantizada.

Pero, es bueno repetir, la hipétesis deolmmon knowledges exigente. Cuando
se trata de un contexto de incertidumbre radiadangarantizar4 que cada agente del
proceso especular sepa todo lo que los otros sadl@e el propio proceso. Ademas,
cuando se piensa en las relaciones mercantilesuenlas intereses individuales
estimulan a los agentes a estrategias de maximizaes legitimo suponer que ellos
usaran la opacidad como un medio de sacar el nmagoecho de las posibilidades del
mercado. En ese caso, el objetivo de cada unordauseacuerdo implicito que tenga en
perspectiva la coordinacion, mas si sacar venmjesiresultados y de las posibilidades
de la coordinacion para conseguir maximizar susefi@as personales (egoistas).
Cuando hablé de las decisiones cruciales (opotasis de innovacion) -que también
pretendian aprovecharse de los efectos de la cawidh, destruyendo al mismo tiempo
las posibilidades de mantener acuerdos del pasaidiotencion fue demostrar que, en
el presente contexto de decisiones cruciales etidambres radicales, la dimensién
especular de las anticipaciones espaciales soldepdenotar un ambiente opaco, en
virtud de las caracteristicas propias del juege@dpr mercantil.

% Dupuy, 1989, p. 70.

87 Cf. Lewis (1969). De esa manera, el autor intexdlicar que era posible dar a luz un lenguajesguéa compartido por un
grupo (un acuerdo, por tanto) sin antes haber sighdicitado, porque su aceptaciéon por el grupo faakido una exigencia
previa. Asi, el acuerdo que ella subentiende soéale ser manifestado como acuerdo implicito.

% |ewis, ibid, citado por Dupuy, 1988-92, p. 61.
% Lewis (1983, p. 166), citado por Dupuy, 1988-9%6h
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Pienso que las respuestas de Keynes en relaciimo@so especular son mas
interesantes que las formuladas por Lewis y poné&xlasicoS. Para él, la opacidad
del ambiente en que se encuentran los participal@lepiego especular mercantil los
conduce invariablemente a formular anticipaciongstas a la duda y al temor de la
incertidumbre radical; o sea, ellos no saben deigf@aémaciones disponen los otros
participantes del juego de anticipaciones cruzagasa presumir sSus propias
intenciones. En la condicién de agentes del mercallos van a procurar, segun
Keynes, especular sobre la psicologia del mercadm fprmular anticipaciones. En ese
juego especular en que la psicologia del mercadter® una informacién adicional,
ellos podran hasta intentar disimular informaciopasa establecer una coordinacion
que les sea ventajosa. En ese caso, el mercado geria —para usar la terminologia
neoclasica- eficiente: ocultaria siempre informae® (por la via de los precios) y la
Unica manera de revelar secretos intimos conaiséritonces en especular sobre
informaciones que ellos suponen que los otros thriesobre las conjeturas, los ruidos,
etc. Inversamente, podran divulgar rumores, sujprss, etc. que llevaran a los otros a
formular anticipaciones especulativas en una déteaa direccion.

Para retomar el término de Dupuy, digamos queaslgso especular keynesiano
estd impregnado de una gran opacidad cognitivadaded) caracter de incertidumbre
radical del mercado. Ahi ya no hay referenciastodgje (esperanza matematica) en que
cada agente pueda basarse para anticipar el futnimscientes de que todos los otros
fundan sus anticipaciones en una Unica teoria detado (transparencia). Tratase de un
proceso especular en que obliga a los actoresi@panten un ambiente opaco y su
deseo de coordinacién puede ser puesto en dudpeykas decisiones oportunistas son
siempre posibles. Como ellos precisan coordinaasa qQue las relaciones mercantiles
lleguen a un orden-equilibrio, ellos seran condogid recurrir a una dindmica de
anticipaciones intersubjetivas a fin de identifilzes sefiales que los ayudaran a superar
la opacidad del juego especular mercantil.

Para que la coordinacion mercantil salga de esassgy Keynes sugirié que
seria preciso razonar tomando por referencia laiccidn media en cuya direccion el
juego especular podria converger; y para que eseeagencia intervenga, todas las
anticipaciones de los participantes de los mercadis-referenciales deberian estar
referidas para valores medios. En el juego deogfafias, vimos que la basqueda de
indicios relativos a esos valores medios generaberuzamiento de creencias que se
traducian finalmente en un proceso especular. @bl@ma entonces es saber si ese
puede producir el surgimiento de una conviccion imed de qué forma un juego
especular resulta en una convencion.

Antes que nada, es preciso observar, como hacesKgegoe ese juego de espejo
permite grandes posibilidad de errores de juiciofrEnte de eso (y de la incertidumbre
radical), los participantes “dudan”:

La hipotesis de un futuro calculable conduce a watsafinterpretacion de los principios del

comportamiento que la necesidad de accidén noseaohligdoptar y a una subestimacién de los

factores ocultos de duda, de incertidumbre, de@apea y de mied®.

En un contexto especular mercantil, en donde lasgjuas expectativas y los
miedos hacen parte del juego de las anticipacionemdas, es legitimo pensar que los

" para la exposicion de las formulaciones neoclésiea Werlang, 1990.
"L Keynes, 1937, p. 178.
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individuos desarrollen sensibilidades (o técnicas los ayuden a percibir la psicologia
del mercado. Para Keynes, son justamente la idoenbire en relacion a la veracidad de
las informaciones de que el otro podria disporeeduda y el miedo de fracasar que
llevan al tomador de decisiones a conformarse doji@o de los demas, que él
considera mejor informados.

En ese ambiente, la imitacidn pasara a ser undigadde decision. Keynes
sugiere que cada agente del mercado anticipe Vésjine de los otros para seguir las
anticipaciones de los que él juzga mejor informa@mnvencido de esa idea, €l repetira
varias veces que, ante la incertidumbre radicakie®mpre mas astuto para un agente
fracasar tener éxito en conformidad con los denaficppantes; y que la situacion
futura del mundo seria menos el resultado de lcegaeagente piensa que ella sera de lo
que la media de los participantes del mercado quee ser&. En ese caso, es el
mecanismo auto-referencial mercantil que produseytandezas; siendo asi, es mejor
adoptar un comportamiento de imitacion y ganar algrejunto con los otros que
continuar en la calle solitaria de la duda y déduo. Digase de paso que, algunos
autores van a retomar la idea, lanzada por Keyeegjna actitud imitativa ante la
incertidumbre radical para hablar de la raciondlidecondémica en situacion de
incertidumbre cognitiva. Orléan dira:

Cuando un individuo no posee ningun criterio qupdemita discriminar entre dos opiniones, la
racionalidad lo obliga a imitar a un tercero. Eqyl® denominaremos hip6tesis mimética: la

imitacion constituye la racionalidad ultima a laagecurren los agentes cuando no saben Rada

De hecho, a partir del momento en que la mayoridodeparticipantes se
convierten en imitadores, es posible imaginar uocgso de convergencia de las
anticipaciones en torno de una conviccion cualquigdriginada en un proceso
especular en que los comportamientos miméticos cemsiderados como el mejor
método practico para formular las anticipacionesa eonviccion —que Keynes
denomind como convencidén- es la que permitird doarths. Funcionado como
referencia sobre la situacion futura, la convensigra fundamental para que los agentes
del mercado puedan tomar decisidfieEl papel de los comportamientos imitativos
sera, pues, determinante para el surgimiento deofeencion; son ellos los que
permiten la amplificacibn de una percepcion indid en un proceso de
encadenamiento de anticipaciones cruzadas (cohtaBior otro lado, son esos
comportamientos que haran que una convencion estdhlpermanezca o fracase: “la
sabiduria universal ensefia que para su reputagennidividuo] mas vale fracasar con
las convenciones que ganar contra effas”

De aqui en adelante, me parece posible distinguirnsas nitidez los papeles
gue Lewis y Keynes atribuyen, cada uno por su palteiego especular. Para Keynes,
la convencion emerge de un proceso de anticipagiesgeculares. Entre tanto, a partir
del momento en que se toma la referencia paraidéatacion de los individuos, ella
bloquea el juego especular: los agentes no temdésmnecesidad de conjeturar sobre lo

2 Keynes, 1934, p. 167. Keynes afiade: “porque reemsato pagar [hoy] 25 por una inversiéon cuyo raiedito probable se
cree que justifica un valor de 30, si al mismo perse supone que el mercado lo estimara en 2theess después”

8 Orléan (1987, p. 163). La hipétesis mimética retdos andlisis de Girard (1972) referentes a losgsos de coordinacion
mercantil; a este propdésito, ver Orléan (1986)apar andlisis original del panico, Dupuy (1991).

4 Cf. a este respecto, Keynes (1936, cap. 12, y)1@¥Téan (1987, p. 167) presenta esta nocion deglsiente manera: “la
convencion designa el conjunto de esas reglas lescipie normalizan los comportamientos privadosirgetrandoles un
sistema de valoracice priori”.

> Keynes, 1936, p. 169.
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que los otros piensan que ellos piensan...Ya compaa conviccion que los envia
directamente a una seflal que, aunque resulte déntéadependencia de las
anticipaciones cruzadas, se sitla en un metaniveglacion a ellas. Al contrario de lo
gue acontece en Lewis, la convencién de Keynesnmpma suspension del juego
especular cuyo retorno, en su entender, sera l#est@tion de lo que la convencién
establecida cuestioffd

La idea del mimetismo me parece particularmentera@stinte en el caso de las
decisiones de localizacion residencial, porqudaghactores no desean otra cosa que la
convergencia espacial de las familias de un mispm Hacer una eleccion residencial
imitando la decision de esas otras familias gazarii, hasta cierto punto, la
efectivacion de la esperada externalidad de vedinBa ese caso, la practica de las
anticipaciones imitativas podra llevar al estalmeento de una convenciéon en torno de
la localizacién residencial de los diversos tipedamilia. Se puede imaginar, entonces,
gue las anticipaciones especulares miméticas hagair, en el mercado residencial,
convicciones concernientes a la localizacion de féamilias, o seagconvenciones
urbanas

En suma, el miedo y la duda que la incertidumbtena despierta entre los
participantes del mercado de la localizacion podigrarlos a producir una referencia
comun que los ayudara a coordinarse en el espasidencial. En otras palabras, se
trata de una reaccion mas ligada a la psicologiandsas que a los principios de
racionalidad neoclasica, demostrando que, frerteiacertidumbre radical, el panico
puede conducir a cierto orden. Como dice KeynespHicologia de una sociedad en
que cada individuo procura imitar a los otros raseh lo que se puede denominar,
rigurosamente, como opinién convenciohal’y es por el hecho de la mayoria de los
tomadores de decisiones creer que comparten esadmpgue se llega a una
coordinacion de las acciones y, por tanto, a urrontiercantil. De acuerdo con ese
raciocinio, la convencién urbana seria una opin@g@nvencional, una creencia
compartida por los actores urbanos sobre la la@Ebn residencial (virtual) de los
diferentes tipos de familia. En cuanto referenaalatalizacion, ella va a tornarse el
elemento de coordinacion espacial de los actorespgumite la configuracion de las
externalidades de vecindad.

Sin embargo, ante la incertidumbre radical, ladagiel comportamiento de
imitacion (racionalidad mimética) se manifiesta @m ambiente de anticipaciones
especulares en donde los actores se sondean umigsa siguiendo un orden
estrictamente cognitivo. Mas aldn, como ese prodesanticipaciones cruzadas esta
desprovisto de referencias objetivas, el individs® ve retornando las propias
percepciones subjetiVAsEs ese vacio referencial, esa falta de direstritgetivas en
la formulacién de anticipaciones sobre la locaiimadutura de los diferentes tipos de
familia es que justificarian la razén préactica deyies y la decisibn de adoptar un
comportamiento mimético. Sin embargo, aun restgnablema: cada uno precisara
identificar aquellos que le conviene imitar, aunsmdificil, en vista que las

® Seglin Dupuy (1989, pp. 72-73), esas divergencitie Bs dos autores serian debidas a diferenotas s puntos de partida
en los andlisis de cada uno: “Lewis partia siendgren punto de vista del equilibrio, en cuanto Kesypartia de las situaciones
de desequilibrio”.

"Keynes, 1937, p. 172.

8 Weil Barais (1993, p. 94) define asi la cognicitdebemos este conocimiento general en que el antepivo esta inserto a
una actividad mental que designamos con el térméacognicion”. Ese enfoque cognitivo subjetivo fodicado por Shackle
(1972) como marco de una ruptura con la raciondlédhomo economicusrtodoxo.
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anticipaciones de mercado son formuladas en urexwnidonde los individuos no
saben de qué informaciones los otros disponenatmwses del mercado también deben
quedar atentos a los rumores e indicios para fintios que ellos avalan (creen) que
estén mejor informados. Es en esa opacidad quspkcelaridad va a operar, abriendo
camino a fendmenos hasta entonces situados enmglocde lo no-racional, como el
contagio de las opiniones por los ruidos, por lagosiciones y otros fendmenos
caracteristicos de la psicologia de mMasén ese escenario de opacidad cognitiva, la
dindmica mimética se evidencia bastante inestaplegaria, porque los personajes son
sensibles a las nuevas informaciones virtualesoy,cpnsiguiente, a aquellos que las
detentan.

Keynes sefala, no obstante, que en un mercadoetaraicial —el mercado
financiero, por ejemplo- puede surgir un agentéiqadar, una especie de personaje de
las sombras, que procure anticipar las transfoionasi futuras antes de los otros, para
beneficiarse de una ganancia no prevista por lasi@aciones comunes: alguien que
intente prever las anticipaciones de la multituteamue ella lo haga. La estrategia de
ese especulador o profesional de la anticipaciguecesativa, como Keynes lo
denomina, consiste, pues, en anticipar las espgonés del mercado -y Keynes
generalmente opone el especulador al capitalisfresario cuya logica estaria mas
ligada a juicios concernientes a los factores risésr y objetivos de producci®h
Entre tanto, en un mundo de incertidumbre radoahde el desarrollo unidireccional
del tiempo impone efectos de irreversibilidad, laoneda se torna el vinculo
intertemporal que, de cierta manera, servira degrefpara los agentes econémicos ante
las eventualidad&s Con base en esa imagen del futuro, los individusa decidir
sobre la cantidad de riqueza liquida que les secésaria para enfrentarlo. Como dice
el propio Keynes:

Por motivos racionales y en gran parte por razamgtivas, nuestro deseo de mantener la

moneda como reserva de valor (preferencia pogtadez) constituye un barémetro de nuestra

desconfianza, de nuestros célculos y convenciameslacion al futurde.

La moneda permite, por tanto, una circulacion elarigica decisoria de los
empresarios (producir) y la de los especuladorda daticipacion (especulacion pura).
Eso hace que los empresarios sean sensibles alitigsjque los especuladores
proyectan sobre el futdtd En otras palabras, la l6gica especular no estestangida
al juego del mercado de los titulos que es, poelercia, el palco de los caprichos y de
los humores de los hombres en lo que se refiees prioyecciones de los resultados
mercantiles futurdé. El proyecto radical keynesiano destaca la idequaela situacion
de confianza (convencidn) en que se podran encolosaparticipantes del mercado
constituye una apuesta del antagonismo entre ghispto del espiritu animal de los
capitalistas y la frialdad calculista de los esjmdores profesionales. En cuanto a esa

" En esa discusién sobre el panico, Dupuy (199liafrecuentemente la expresion “psicologia dmigtitud”.

8 Es la idea de dos tipos de circulaciones (finaacieindustrial) que Keynes propone efmitado sobre la Monedaina idea
gue él va a retomar de manera diferente efelaria GeneralPara una exposicion y una recuperacion de esa vée Arena,
1985, Graziano, 1987 y Barrére, 1985, 1990.

81 A ese respecto, ver Davidson (1978), Chick (1983%(n Carvalho (1992). Mas adelante regresaremese gunto para
destacar el papel de los contratos monetarios alemento estabilizador de las relaciones de mergageesentar el circuito
monetario urbano.

82 Keynes, 1937, p. 173.
8 Sobre ese punto, ver la interpretacion de MingRy5.

84 Segun la interpretacion de Favereau (1988, 1989 proyecto radical de Keynes, esa caradterigel mercado financiero
permitiria adelantar una verdadera economia deolagenciones.
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relacion de fuerza referente a las proyeccionegn&® se mostré bastante pesimista
sobre el espiritu animal de los empresarios. Hata snoneda como reserva de valor y
la dimension auto-referente del mercado financderosiempre susceptibles de producir
movimientos cumulativos de defeccion o de eufocianémica que, de un dia para otro,
pueden agitar el estado de confianza que servémgccion comudn a los actores del
mercado. En un ambiente auto-referencial, es ekilidad de las opiniones la que
permite medir la precariedad de las convencions®ademento de coordinacion de las
acciones mercantiles.

De resto, la presencia del profesional de la psggal del mercado radicaliza la
precariedad de la coordinacion mercantil, una vz lgs ruidos y las suposiciones
corrientes pueden ser utilizados para hacer crgeehsabe alguna cosas y la esconde
con la intencién de inducir a los otros a creer gusealmente sabe alguna cosa, y a
actuar de acuerdo con lo que imaginan que ella Bsa. estrategia con que los
especuladores procuran llevar a los demas panigipaa un juego especular para
provocar un movimiento de contagio por imitacior, fanda en el caracter auto-
referencial de un mercado en que la psicologia @asarpuede acarrear situaciones que
se aparten de las proyecciones anteriores. Denest@ra, la dindmica del contagio
mimético podra servir a las estrategias oportustistanociendo el caracter auto-
referencial del mercado, algunas personas vaneatartinducir burbujas de contagio
cognitivo capaces de reajustar situaciones mefteargh un sentido que les sea mas
favorable. Como bien observa Galbraith, ese prosedmasa en la ilusion de la infinitud
del contagio especulativo (la ilusion de que lasbbjas especulativas nunca se
desinflan), y en los fendmenos colectivos de distgr de la memoria en que las
personas olvidan que todas las burbujas del pasatmran por explofar

Por tanto, el juego especular keynesiano no se eggeatl de Lewis cuya
transparencia habria parecido poco realista a KeyRara él, el juego especular
mercantil esconde siempre intenciones privadas lgjes de restringirse al deseo de
coordinacién, objetivan sobre todo intereses peisdf. Es en ese sentido que la
opacidad del mercado y las estrategias cognitivagrendidas por los actores del
proceso especular deben ser comprendidas. Enpati@sras, en un ambiente opaco, el
juego de anticipacion intensifica la manifestacida la heterogeneidad de los
participantes.

En mi enfoque espacial, es posible hacer a la digdel empresario
schumpeteriano intervenir en una dinAmica de gatddn especular y a las familias
procurar indicios en las personas que considergor nméormadas sobre el futuro de la
estructura urbana. En ese caso, es de imaginaeltagese van a referenciar en los
empresarios urbanos, en la suposicién de quetelhakian indicaciones en cuanto a la
localizacion de los diversos tipos de familias gamponen el mercado residencial. La
creencia de que los empresarios estdn mejor infltosjaa pesar de nadie saber de
antemano cual sera la futura configuracion residénto estd desprovista de sentido.

8 Cf. Galbraith, 1992.

% En ese sentido, hay, sin duda una diferencia fuedgal entre la linea de raciocinio que utilizanteion deespecularidad
(convencion) para comprender las relaciones meteanytla que aplica esa nocion a las relaciondgmiguaje. Nos parece que
el regreso del discurso de la economia a los prasecognitivos debe tener el cuidado de no dejéadiela dimension clasica,
gue siempre sefial6 la relacion entre el intercamligodistribucion de las riquezas. Consideramespesmto ain mas importante
porque, aunque hayamos retomado elementos de hareép francesa de las convenciones en nuestrgdrattiamos que los
autores de esa corriente de pensamiento (Dupuyaeitular), al priorizar el tema de la coordinacide las decisiones
individuales, se aproximan del paradigma walras@mmdoxo de una economia pura de intercambio.
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De hecho, si todos los participantes de ese mergesiisan especular sobre el orden
residencial futuro, para ellos los empresarios delaetuar como verdaderos
profesionales de la anticipacion. Como la decisiérproducir viviendas es tomada en
una temporalidad cronoldgica (histérica), ellasseasfrecidas en un momento posterior
a esa decision, lo que obliga a los tomadores dside a prever las anticipaciones de
todo el mundo. Por otro lado, tratandose de un bje® implica una inmovilidad
espacial, y como las convenciones referentes adalitacion domiciliaria de las
familias son precarias (como todas las convencjpmtsejercicio especulativo de los
empresarios es mas critico que el de las famibasmodo que ellas son propensas a
creer que los empresarios disponen de los indiois seguros sobre la configuraciéon
futura de las externalidades de vecindad. En danaisnto mercantil, las familias
pueden hasta tener la ilusion (cognitiva) de quefiata continda soberana en el
mercado residencial -lo que algunas proposiciometadsociologia marxista dieran a
entender-, como si fuese insensible a los probleleaordinacién mercariti]

Asi, aunque todos estén en el mismo ambiente detithambre urbana radical,
la percepcion cognitiva de las familias puede Hevareer que los empresarios -por el
hecho de, aparentemente, correr mas riesgos @se @é#étentan informaciones que ellas
mismas no disponen. Si eso reflejase un raciocatgnitivo concerniente a la
psicologia mercantil de las familias en un ambierggecular, podriamos suponer que
los empresarios urbanos utilizan estrategias kéym&s caracteristicas de los
profesionales de la anticipacion: al intentar d&odic la anticipacion de todos, pueden
instigar a los no-profesionales del mercado (lasilias)) a creer que ellos, los
empresarios, son los mejor informados.

Pero ese proceso esta sujeto a dos frecuentes flejlmuevas informaciones,
pues los empresarios schumpeterianos urbanos s@odam como verdaderos
cazadores en relacion a las anticipaciones forraslah continuidad con el pasado.
Ademas, la busqueda de beneficios excepcionatesk( up urbano) los incita a
proponer innovaciones-diferenciaciones urbanas.stBuague ellos imaginan la
configuracion urbana como un mosaico de exterrddislade vecindad -y esas
externalidades constituyen de cierta manera, eminés espaciales, convenciones
urbanas resultantes de un proceso de anticipacionmesticas cruzadas- podemos
suponer que, desde el punto de vista del procgmTglar cognitivo, €sos empresarios
actuardn como verdaderos especuladores urbanoka pi@ de la destruccion creativa
de los stocks (parque) residenciales antiguosntiamt&n hacer las anticipaciones de las
familias converger hacia una transformacion deolafiguracion residencial que sera
formulada por ellos bajo la forma de ruidos. Endéneto, para que ese emprendimiento
tenga éxito, es preciso que las familias crearntigfgnente que los empresarios estan
mejor informados en cuanto al futuro y, con esadirconviccion, se trasladen para la
localizacion que ellos sefalardn como aquella doodas las familias del mismo tipo
van a vivir.

Presenciamos, pues, el surgimiento de una convemigdocalizacion para un
determinado tipo de familia; y una vez que las fasise basan en esa referencia para
coordinarse en el espacio, observamos tambiénrgingento de una externalidad de
vecindad. La creencia en esa externalidad, qué agetivo de los actores urbanos, se

57 Lipietz (1977), por ejemplo, propone la idea da megulacion monopolista, en que los capitalesuserapaces de imponer un
perfil espacial independientemente de la validae$pacial de la demanda. Para una rapida discdsiorégimen urbano, ver
Abramo, 1996.
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torna, entonces, realidad. Entre tanto, esa busgdedexternalidad de vecindad tiene
dos motivaciones diferentes, conforme sea consldedasde el punto de vista de los
capitalistas-empresarios o el de las familiasplisieros esperan, por encima de todo,
imponer unmark upurbano por intermedio de sus propuestas de dd@@dn (sefiales
de coordinacién); las familias, por su parte, desg@movechar los efectos positivos de
la externalidad. Esa coordinacion espacial -quendé a dos objetivos diferentes- surge,
de hecho, de un proceso auto-referencial en quexpactativa de encontrar (en el
espacio residencial) familias del mismo tipo (exédidad), antes de concretizarse
realmente, se manifiesta por una creencia en Eegxia de un area residencial que
testimonia esa externalidad. Es a partir de urtaalidad (convencion urbana) que los
actores urbanos van a razonar y formular sus deeisi de localizacién. La
configuracion de las externalidades solo seraiggepbsteriormentesk post a la toma
individual de decisionegk antg.

En otras palabras, la convencion urbana emergeziaurd movimiento de
opiniones entrecruzadas relativas a las anticipasiale localizacién. Tratdndose de
anticipaciones formuladas en un ambiente en quedeisiones son interdependientes y
sujetas a la incertidumbre urbana radical (opacidatical), ellas van a depender,
sobretodo, de una basqueda cognitiva y se expresarareencias urbanas. En suma, la
convencion urbana resultaria de un proceso espetrilalecciones residenciales. Mas
adelante, veremos que su transformacion en reakdadcial va a depender, en el
transcurso del tiempo cronolégico, de su manutena@omo referencia para la
coordinacion de las elecciones de localizaciongmento periodo. Pero, ya que se trata
de un proceso cognitivo, la permanencia de la amiga a lo largo del tiempo
dependera, por su parte, de la confianza que kdEipantes del mercado confieran a
ese referencidl.

El fendmeno del surgimiento de una convencién wbamede ser reducido,
esquematicamente, a un enmarafiado de juicios gpeesenta como veremos ahora.
Antes que nada, vamos a razonar como si el emprgshas familias estuviesen en las
mismas condiciones (cognitivas). En ese caso,daslias no van a sospechar que el
empresario detenta indicios que ellas desconozadme ssu futura localizacion
residencial. Pero si todos estuvieren en un comtescio de referencial de
coordinacion, van a pretender coordinarse Yy, pa@cerito, adoptaran un
comportamiento imitativo. La cuestion es saber igrgimitar. Basta imaginar que un
rumor cualquiera haga a una familia del tipo A crgee otra familia del mismo tipo
desea residir en un determinado lugar. A partimde la primera familia tendra (o
creera tener) un indicio (suposicion) en cuant@ antencién de localizacion de la
segunda e intentara transmitirle una sefial quada breer que ella ya sabe en donde va
a residir. Al interpretar de esa manera la refegdaal, la segunda familia dara a
entender que ella también va a residir en esaitachmimetismo) y, asi, la primera
tendra la prueba de que su hipotesis inicial estab&cta. De esa forma, la creencia de
la primera, reiterada por el mimetismo de la seguhdra emerger una objetividad que,
para esas familias, sera la convencién urbana a#idzacion. Como dice Dupuy, ese
proceso mimético gana fuerza a medida que el nudherparticipantes se torna mas
significativo:

8 Aqui retomamos la imagen del corredor propuestd_pgonhufvud (1981) y que Carvalho (1992) reprjoden un ambiente
shackleano, para sugerir que existen decisionepupsien fortalecer y mantener una convencion urpanaierto tiempo.
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Ese surgimiento de objetividad (convencion) de wtarealidad por el cerramiento en si mismo
de un sistema de agentes que imitan todos losaulussotros, adquiere un vigor recrudescente a

medida que el nimero de esos agentes aufianta

En el caso que acabamos de mencionar, el puntoade&lg del proceso
especular mimético es la circulacion de un rumoprepésito de la eleccion de
localizacion de una familia. Los propios empresardentaran producir esos ruidos o
rumores urbanos y emitir “metasefiales” relativassshblecimiento residencial de los
diferentes tipos de familias, a fin de dirigir @peso especular para ciertas referencias
de localizacion diferentes de los que fueran atilas en el pasado. De esta manera, el
proceso especular (con el propdsito de llegar &Xésrnalidades de vecindad) podra
servir para que los empresarios debiliten las cocieees urbanas establecidas. Un
ruido emitido por un empresario schumpeteriano leorntencion de producir una
depreciacion ficticia de las antiguas viviendaslzaciones podra conducir al
abandono o al debilitamiento de una antigua congenarbana, resultando en una
nueva virtualidad de localizacién residencial. Eots, el juego especular sera fruto de
la disputa entre el referencial del pasado y lesv/as rumores de localizacion, esto es,
entre las habituales elecciones residenciales érmidn del pasado) y la estrategia de
diferenciacion espacial de los empresarios urbafm®puesta de una nueva
convencion).

La verdad, esos empresarios schumpeterianos ambam los especuladores de
Keynes, o0 sea, procuran obtener un beneficio deigation sobre un acontecimiento
futuro, gracias al no-conocimiento de la virtuatidie ese acontecimiento futuro por los
otros participantes del mercado. Pero para ejeestestrategia es preciso provocar un
proceso de contagio mimético. Tratandose de pafales de la oferta de stocks
residenciales, las familias pueden creer en umaeaisa de informacion, esto es, que los
empresarios detenten informaciones sobre la l@adn futura que ellas no poseen. Al
suministrar sefiales de anticipacion que podriactue para cierto tipo de familias, los
empresarios en verdad procuran hacer que ella agea ellos poseen ciertas
informaciones sobre el orden espacial futuro ynegtar tanto, mejor informados que
ellas. Las familias, entonces, recurriendo a laitgécpractica keynesiana de tomas de
decision, imitaran aquello que ellas piensan seatdicipaciones de los empresarios.

Ese proceso sutil de emisién y percepcion de nfédiéese de localizacion (que
puede adquirir formas diversas) es, sobretodo rdenocognitivo, 10 que significa que
intervienen en el plano de las anticipaciones dedctores urbanos. El realiza un
fendmeno de contagio en el que la sefal emitiddgsoempresarios -que inicialmente
solo pretendian conducir a las familias a creerejlos poseian informaciones sobre la
localizacion futura- les va a permitir anticipae&fvamente las elecciones residenciales
de determinados tipos de familias, tan pronto seren que ellas tomaron en serio la
seflal emitida. De esa forma, la oferta de stoclssdeaciales, al incorporar la
innovacion-diferenciacion urbana, se convierte reg abjetividad.

De hecho, ese proceso especular solo resulta encamgncién debido al
caracter auto-referencial del mercado de la logaiin. Es justamente ese rasgo que
torna las anticipaciones especulativas semejant@s @ovimiento de anticipaciones
mimeéticas que terminara por hacer emerger unaergfexr comun (las familias de un
determinado tipo van a residir en un determinadgaduen funcién de ciertas

% Dupuy, 1988, p. 63.
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caracteristicas del bien vivienda que alli se emitagque, a partir de ahi, se convierte
en convencidon urbana. Y esa convencion es la qua parmitir que otros actores
urbanos se coordinen en el espacio, a pesar deddwede localizacidn residencial estar
virtualmente sometido a la incertidumbre urbanécedd

En otras palabras, por medio de un proceso de gionitaitativo -que ciertos
autores califican como de racionalidad miméficdos participantes de un mercado
auto-referencial acabaran por encontrar una repi@sén comun de la estructura
residencial futura que los ayudara a coordinarsgeninos espaciales. Tan pronto se
torne la creencia esparcida por el personal detawerde la localizacion, ese indicio de
coordinacion residencial (convenciéon urbana) blagelejuego especular y produce un
comportamiento repetitivo en las elecciones delila@Eon. Como escribe Shackle
irbnicamente, la convencion permitiria la emergendeé una “psicologia de rebafio
[que] mantiene, durante cierto tiempo, una fragil aeto-hipnética ficcion de
racionalidad y estabilidad®

En este punto, voy a recurrir al mercado financidomde el proceso mimético
mercantil hace surgir la figura keynesiana del gsiminal de las anticipaciones cuya
practica consiste en anticipar, antes que los omesfuturas condiciones del mercado.
Ese agente hace de hecho el papel de emisor desafiakes a que los otros
participantes estaran atentos para dar inicio a mosedimientos cognitivos de
anticipacion. En relacién al proceso especular nopaugeri que los capitalistas-
empresarios desempefian un papel cognitivo semgjamigionces es preciso indagar
entonces por qué el personal del mercado resideacieces se asemeja a €s0S
profesionales de a anticipacion especulativa.

Antes que nada, es preciso resaltar que, en eepmyadical de Keynes, casi
todos los tomadores de decision capitalistas -aregonomia monetarizada en la que el
tiempo es cronoldgico (incertidumbre radical)- éermgue enfrentar las especulaciones
(y especular) y por tanto observar lo que los miofeales de la anticipacion estan
anticipando. Es ahi que esta la vision pesimistidalaes en que la l6gica especulativa
de la economia monetaria se impone cuando la satiedrcantil queda a merced de
las fuerzas libres del mercddoEn mi forma de ver, con todo, el mercado cagtialile
la localizacion residencial revela otra dimensi@ ebe fendmeno. En virtud de la
importancia de los stocks antiguos, esos capdaliste lanzan en una logica de
diferenciacion urbana y, por tanto, de modificacidel perfil de la estructura
residencial. Esa particularidad es la que los toama en agentes anticipadores de los
cambios de localizacién. Primero porque, en casondetransformacion inesperada, la
irreversibilidad de la eleccion les puede costaxausion del mercado, pero también,
sobretodo, porque hacen de la especulacion -y,ecaeastemente, de sus resultados
virtuales (destruccién espacial creativa)- un medi@btener un beneficio adicional. Al
presentarse como los Unicos capaces de ejecutadiferenciaciones que puedan
depreciar las areas residenciales (jugando compriferencias de las familias), esos

% Principalmente Dupuy (1992-b). Notemos que Orlgaa el término paradigma de la opinién como alteraa lo que él
denominé como paradigma de la racionalidad, aplicadbretodo, a los raciocinios fundados en ekjpia de la maximizacion
de la utilidad esperada. Entre tanto, en la maydwils escritos —al igual en Orléan (1986, 198%sg-+a nocién de racionalidad
mimética que substituye al término “paradigma deiép”.

9 Shackle, 1965, p. 58.

92 Keynes generalmente lanza esa afirmacion hacietelwenir la tasa de interés convencional. Retoasamntre otras lecturas,
la de Minsky (1975).
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capitalistas procuran atribuir a si mismos el paj@eemisores profesionales de sefiales
gue anuncian transformaciones en el orden resiaemeircantil.

En el mercado capitalista de la localizacion resitd, la figura del empresario
schumpeteriano y del especulador profesional tignder tanto, a confundirse en un
Unico personaje-actor de este mercado, cuya paactignitiva consistiria en adelantar
anticipaciones espaciales debido al propio dese@rdmover cambios inesperados
(innovaciones). La posibilidad de que esa espedefusion de las estrategias
mercantiles pueda tener éxito refleja, en nuestrmmd de ver, el hecho de que las
familias hicieren sus elecciones de localizacioruemmarco de incertidumbre urbana
radical. Al ser comparadas con la opacidad del mafellas seran llevadas a razonar
segun la técnica practica de Keynes, esto es, dgirmnpara los que, probablemente,
estan mejor informados. Es entonces que esos emipese presentan desempefiando
un papel de profesionales del mercado: el de lesegtan atentos a los movimientos de
relocalizacion residencial de las familias (queicipén la anticipacion de todo el
mundo) y el de los que ofrecen bienes vivienda (tigeen el espiritu animal
keynesiano).

Es precisamente esa representacion que hace dfaeniias crean que ellos son
personajes mejor informados que ellas. Pero esobtegordar que los empresarios
urbanos no saben nada sobre el mafiana de la a@iigu residencial; en el plano de
la coordinacién espacial mercantil, ellos tambi@éacigan enfrentar las dificultades
criticas impuestas por la incertidumbre urbanaceddia idea de que ellos saben alguna
cosa de la localizacion virtual de los diferentped de familias concierne, por tanto, al
dominio de la creencia.

Sin embargo, como saben que cada familia puede @&dtaespera de sefales
sobre la localizacion futura de las otras famiiggor tanto, de la configuracion de las
externalidades de vecindad-, los empresarios serdados a hacerlas creer que ellos
detentan alguna informacion a ese respecto. Tenamdslos elementos keynesianos
del proceso de imitacion especulativa y de irrupaé la dinamica mimética especular.
La emergencia de la convencion urbana bloquearédatamente el juego especular
urbano, lanzando a los participantes del mercadia g@sicologia del rebafio a la que
Shackle se referia. Hay, no obstante, otro elememtel proceso de anticipaciones del
mercado de la localizacion, que despierta a loficg@ntes y los saca de la auto-
hipnética ficcién de racionalidatl los empresarios podran jugar la carta de la raptu
por la via de la innovacion y, al hacerlo indivitnante, imponemark upurbanos. So
significa que, operando depreciaciones ficticias s stocks residenciales
(localizaciones urbanas) ellos aun amplian la tithenbre urbana radical y, por tanto,
el caracter especular del mercado resideficial

En otras palabras, la manutencién de la incertidamitbana radical por la
practica de las decisiones cruciales de innova@épacial propicia también la
permanencia de la dinamica especular de la comidimaesidencial. Es justamente por
eso que ella da la oportunidad a que los empresarioanos sean exitosos en sus
intenciones de transformacion-ruptura del ordema@apy, es claro, de la configuracion

% Shackle (1967, pp. 129-130) también se refieeeahvencién como "un conocimiento fantasioso".

9 Al destacar la relacién entre la incertidumbrepagbel del empresario schumpeteriano y la convan&backle (1967, p. 131)
escribe: "el desorden esencial de lo real contremtala condicién humana convencionalmente simulgdael desorden de la
decision temeraria ‘de emprender'. EIl mundo erequeecesario y posible 'emprender' es un munduceetidumbre”.
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de un nuevo orden residencial. Quiero decir corgesda incertidumbre urbana radical
se alimenta de las decisiones de los empresatfi@mos schumpeterianos y, al mismo
tiempo, permite que ellos adopten préacticas de cetpdores keynesianos, que
resultaran en un proceso de eliminacion de la fideenbre urbana, o sea, en la
emergencia de una convencion urbana

Siendo asi, no se puede dejar de concluir quenaecion urbana es siempre
temporal y serda destruida por la innovacion-difei@ion que los empresarios
practicasen, esto es, por el retorno de la ineertie urbana radical. Eso porque es
justamente su arista schumpeteriana de demoledasdegularidades del pasado que
permitira al empresario adoptar un comportamierdocaateristico del especulador
keynesiano. Colocando en evidencia la incertidumibrigana radical, el espiritu
schumpeteriano lanza al mercado de la localizaeirun juego especular. Pero, al
adoptar estrategias de profesional de la antidpakéeynesiano, ese mismo personaje
podrd dar origen a una convencion urbana que vibguéar el juego especular e
impedir, por tanto, la existencia del propio prajaal de las anticipaciones. Después, el
regreso a las practicas shumpeterianas va a relaizguego especular y todo
recomenzara. Es lo que permite afirmar que existerelacion de causa y efecto entre
la basqueda dehark upurbano (beneficio), la innovacion-diferenciacispacial, la
incertidumbre urbana radical y la dinamica especdéalocalizacion, siendo que esa
tltima es la responsable por el transito del deso(ohcertidumbre) al orden (por medio
de la convencion) residencial y viceversa. Vemosifestarse aqui el doble papel de
empresario de espiritu schumpeteriano y de esmhmukeynesiano, que al mismo
tiempo se refuerzan y se excluyen uno al otro. Whled papel que posibilita el
surgimiento, la alimentacion y el bloqueo de lzadiica residencial de una sola vez.

Es justamente esa tension entre el orden y el desdta inversion del orden)
que forma la imagen de un ordenamiento urbanodmEeodpico, en que las decisiones
cruciales tendrian el poder de destruir la antmprdiguracion residencial para producir
otras hasta entonces insospechadas. Eso llevachiicaque, si el mercado residencial
puede coordinar las acciones-anticipaciones ddizac&n, dando surgimiento a una
referencia comuan, el orden residencial resultartese proceso no tiene nada que ver
con la imagen walras-thiineniana que le atribuysitdesis espacial neoclasica. Al
utilizar el proceso cognitivo de las anticipacioregpeculares, la coordinacion por
convenciones se aparta de los procesos de eqgifibraspacial indicados por los
determinantes del orden natural (distancia) y tégico (transporte). Ademas, ese
orden no presenta cualquier rasgo de eficienciee cdmtimo paretiano que pueda
justificar el discurso de la soberania de la asigmade recursos realizada por el
mercado. Se trata, principalmente, de un ordendmiaesidencial mercantil
caleidoscoépico en que la frontera entre el ordehdesorden es bastante fragil.

3.3. Laconvencion urbanay el curso del tiempo: lalea de corredor

A esta altura de nuestra reflexion, es precisofivari si la dinAmica de la
configuracion residencial se asemeja realmentecalsante movimiento caleidoscépico

% Seflalamos anteriormente que Knight, bajo la inftilede Schumpeter, propusiera la nocién de intertbre en oposicién a
la nocion ortodoxa de lucro. Shackle (1972, p. 2D} retomar esa misma propuesta: "el lucro dsupa parte esencial del
proceso caleidoscopico [pues conduce a la] stubitagencia de situaciones nuevas".
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shackleano. Para responder a esa cuestion, estamigorecordar que aqui se trata de
una ciudad residencial cuya configuracion espaegmlcompuesta de stocks. Y la
dimension de flexibilidad absoluta de la ciudadbderacas, o de la ciudad-Leggo de la
ortodoxia, también debe ser bastante allanada.

Antes de todo, la convencién urbana relativa aisriducion de los stocks
residenciales segun los diferentes tipos de faradi@oncebido en una logica histérica
de produccién que se da a dos niveles: la prodaa®déun bien residencial (habitacion)
lleva tiempo e implica la irreversibilidad de ldsaeiones, tanto en términos temporales
(la eleccién de producir hoy sera concretizada mafieomo espaciales (la eleccion de
un lugar de donde el bien vivienda no podra seov@n). Desde ese punto de vista, el
problema de la coordinacién espacial, colocadorenniverso caleidoscopico, se revela
critico para los que deciden producir.

Por otro lado, la convencion urbana también exprespecto a la localizacion
de cierto tipo de familias que, para ser efectxage un “lugar-vivienda”, esto es, un
stock residencial. Dado que las acciones mercardielos empresarios capitalistas del
mercado residencial estdn basadas en el juegoetaofde ese bien, la convencion
urbana sera un consenso virtual no solo en cuaattaalizacion de las familias, como
también en cuanto a ciertas caracteristicas dstdags residenciales. Ella va a indicar
un area urbana donde el un determinado tipo ddifapudra encontrar otras familias
semejantes. Sin embargo, desde el punto de vide@adiedmica capitalista de la oferta
de bienes residenciales, solo continuara siendocangencion en la medida que los
empresarios ofrecieren stocks residenciales. Ysedlmo participaran de ella en la
medida que la localizacion estuviere en fase desfibamacion y, por tanto, inacabada
en lo concerniente a la convencion. Tan prontoelopresarios terminen de construir
esa convencion en términos reales —cuando ellarsar& un stock residencial en si y
no MAas una creencia que los agentes utilizan patiaipar-, ellos van a intentar
depreciarla de manera ficticia, esto es, van agm@pinnovaciones-diferenciaciones
urbanas en otro lugar para que los stocks antidejes de hacerles competeritia

De esta manera, una convencién urbana da surgoraema temporalidad de la
construccion efectiva de los stocks residenci®@eguln los términos de la economia de
produccion, la creencia-convencion se va a realizano realidad, a lo largo del tiempo
historico que la oferta lleva para transformar mal®mente la localizacion
convencionada. Las propuestas de diferenciaciobidel vivienda presentadas a titulo
de una nueva convencion precisan ser materializanlaactos de produccion, y como
esos actos toman tiempo, la convencion urbana 4eqde recorrer cierto camino
temporal hasta dejar de ser una anticipacion @lidad) y realizarse como stock
residencial. Al contrario del proceso mimético dercado financiero -cuya dinamica
raramente se apoya en la produccion efectiva y eldodo ocurre, por tanto, en un
mundo estrictamente cognitivo-, la légica especwlar mercado capitalista de la
localizacion promueve la intervencion de la proddrcode stocks, lo que introduce
rigideces delante de la flexibilidad cognitiva dedrcado financiero.

Por ese motivo, la convencién urbana tendra questterada por el tiempo que
la oferta de stocks toma para transformar mateeiaienla localizacion convencionada.

% Para la exposicion de ese problema, ver el Capltusobre la incertidumbre urbana; para un modeldadcompetencia
intertemporal entre los bienes durables segurélwsinos de la "nueva economia industrial”", ver [€ifd988). En el Capitulo 4
sobre la dindmica espacial, decidimos adoptar eletoodel ciclo puro de Kalecki para describir dé guanera la configuracién
de los stocks es instaurada en torno de una coidvendana.

41



Ese ritmo temporal, obligatorio para que la conui@ndeje de ser una mera virtualidad,
tiene que ser cumplida en un ambiente en el queckrtidumbre urbana radical es
siempre posible de retornar a la superficie. Dehbe@l caracter de rebafio del
comportamiento de los agentes del mercado que n&eocion evidencia continda
fragil. Como sefalaba Keynes, ella continla suguleptle deteriorarse debido a toda
suerte de caprichos humanos: las sospechas, lasasinetc. Precisa, por tanto, encarar
la eventualidad de una enorme alteracién, aunqaekkgada a recorrer cierto curso
temporal. Entonces, ¢como resolver el dilema decaoedinacion que, para tener éxito,
necesita perdurar durante cierto tiempo, sin quandartidumbre urbana radical, en
cuanto virtualidad, sea eliminada del mercado dedalizacion?

Pienso que la nocién de corredor propuesta pooileijfvud puede contribuir
aqui con algunas indicaciones sobre ese trayentpomf’. Ella se evidencia mas
interesante aun, en la medida que sefiala la ralgcié la coordinacion mercantil puede
establecer con eventuales fuerzas que expresequilés@s. Aunque el concepto de
corredor, en la formulacién original, se haya based el paradigma ortodoxo de la
estabilidad del equilibrio, la idea de que la cogeecia de las acciones para el
equilibrio sigue una trayectoria limitada por marge permite discutir las relaciones
existentes entre los actos coordinados por la curéne, al igual que las posibilidades
de debilitamiento en el interior de ella. En esetislo, retomamos la idea de corredor
por el aspecto histérico del transcurso del tiengpeea, desde un punto de vista mas
heterodoxo que el de Leijonhufvud.

En el contexto neoclasico de informacion perfeelaconcepto de corredor
procura traducir los limites en que la trayectdebequilibrio podré imponerse, una vez
que, dentro de esos mismos limites, los mecanisteabsorcion de los desequilibrios
eventuales prevalezcan sobre los factores de aifpliade esos mismos
desequilibrio®®. El corredor entonces es el lugar donde las démegs seran
absorbidas sin que esto lleve a cambios fundanesnéal los planes y procedimientos
de la economia. Dentro del corredor, la normaligialsiste y, por tanto, no surge la
necesidad de formular nuevas hip6tesis sobre eleateben que los agentes basan sus
opiniones®®.

La indagacion que la tradicion heterodoxa se colezsguivdndose de la
problematica ortodoxa de un camino que conduceatatdgmente al equilibrio estable-
es como situar los limites dentro de los cualesplases seran redefinidos, o cuales
seran los limites en que una convencidén puedereantisirviendo de referencia a la
coordinacion de los actores del mercddo

Carvalho intent6 responder a la cuestién recurdesda nocion shackleana de
sorpresa potencial. Su objetivo era analizar labgimad que la convencion posee de
seguir una trayectoria estable sin que esto sigrafuna reduccion de la incertidumbre
al riesgo knightiano. En su forma de ver, los tooned de decision, frente a los
acontecimientos, van a establecer indices de sargretencial que serviran de base

97 Cf. Leijonhufvud (1981). Para una relectura deaBkle sobre esta nocion de corredor, ver Carvadl@e2). De mi lado, tomo
en préstamo los términos generales de la lectu@adealho, para aplicarlos libremente a esta diéousobre el orden espacial.

% A ese respecto, ver Leijonhufvud, 1981, pp. 109-11
% carvalho, 1992, p. 72.

10 se debe sefalar que, en la formulacion origindlad@nhufvud, las sefiales de la coordinacion no anvencionales; estan
mas préximos de los precios de equilibrio walrassan
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para determinar los puntos focales de pérdida yam=a®: “los limites del corredor
serian dados por las pérdidas y ganancias foedtses, por los resultados que son al
mismo tiempo sorprendentes y significativos de fentacion de la actividad del
agente*®?

De hecho, la definicion del grado de sorpresa piérde Shackle permite
establecer gradaciones en el nivel de los juiciobjesivos demostrados por los
individuos, y ayuda a comprender por qué los astadel mercado contindan
compartiendo (0 rechazando) una creencia en unaenoidn urbana establecida. Se
trata de un recurso alternativo a los raciocinemiictores de la incertidumbre radical a
la l6gica de lo probable, que permite pensar laticoiad (en el tiempo) de una
creencia colectiva. Como dice Garello:

La sorpresa potencial es pues la variable de latiduenbre que sustituye la probabilidad (...),

es el propio concepto de un conjunto de las sitm&s del mundo que Shackle rechaza (...). En

lugar de extraer de los actos las consecuenciasnpdio de las situaciones del mundo, los

grados de sorpresa potencial son directamenteuiginib a las consecuencias, de suerte que la
capacidad del tomador de decisiones de desviaursb ade los acontecimientos recibe una

atencion mas direcjt813.

Desde ese punto de vista, podemos suponer que amzncion urbana
continuara siendo compartida por los actores decade en funcion del grado de
sorpresa potencial que ellos atribuyan a las coes®ias de los acontecimientos, un
grado que remite al dominio del juicio y de la pgw@dn subjetiva, como el propio
Shackle siempre sefidld Por rechazar el raciocinio basado en lo probaiejocion
de sorpresa potencial recurre a la capacidad gseepolos agentes econémicos para
imaginar posibles situaciones y escenarios: “ensigtema de anticipaciones, la
comprobacion del éxito es el grado maximo a qubuem estado mental alcanza, o sea,
una buena capacidad de imaginactBh"Como observa Garello, la imaginacién en el
casi es empleada en anticipaciones y juicios core@es a las creencias, en un
encadenamiento de actos siempre concebidos enmalksar

No obstante, si fuese posible delimitar los gradessorpresa potencial, me
parece que traducirlos en términos estocasfitosndria que ver con una operacién
bastante distanciada del espiritu critico de Slkeacdklejor seria concebirlos en la
temporalidad cronolégica (tiempo histérico). En eeatido, el corredor traduciria un
proceso en que los actores del mercado, firmesaenrdencia (convencion) que
alimentan sobre el futuro y delante de los acontieritos reales con sus virtuales
consecuencias, van a juzgar esas consecuenciasngarmacion con la idea del futuro
gue concibieran de inicio (convencién). La compi@raga a conducirlos a cuestionarse
sobre la conveniencia de actos emprendidos condrakerepresentacién convencional
del futuro. Si los acontecimientos reales —y didantes en relacion a la imagen que la

11 Shackle (1961) distingue las eventualidades e drapos: las que confirman la teoria, las quealpantes juzgan poco
probables (pero posibles), y las que son considsradposibles. A partir de ahi, seria posible ¢praarlas segin el grado de
virtualidad de sus consecuencias, medido por flaresa que provocarian en los agentes cuandomunetizadas. Por tanto, es
el grado de sorpresa potencial que va a definiplogos focales de pérdida y ganancia de una dacisi

192 carvalho, 1992, pp. 72-73.
193 Garello, 1992, p. 65.

194 En sus ultimas obras, Shackle (1972, 1975) destanémas la dimension subjetiva de los raciocieimenémicos; llegara
hasta sugerir el concepto de espostémico pardexstalien la ruptura con la tradicién de la raalimad ortodoxa.

1% Shackle, 1972, p. 20.

1% Como hacen, por ejemplo, los modelos de OrléaBg19989) en que estan subentendidas las distiesipropuestas por
Shackle (1961).

43



convencion hace del futuro- son absorbidos porefaesentacion convencional, esa

convencion, en la condicion de referencial patan@a de decisiones, se reposicionara a
lo largo del tiempo, pero permaneciendo dentraddiinites que puedan absorber actos
gue escapen a las creencias enunciadas. Esasiase@on todo, no serdn capaces de
alterar la convencion. Ahi esté el corredor a lgdadel cual la convencion se va a

reposicionar y sefialar el futuro para una secueale@ctos que seran cronoldégicamente
escalonados en el tiempo.

De hecho, la idea de un corredor concerniente a agmwvencion urbana
encuentra respaldo en los raciocinios que rigenektsnaciones privadas sobre el
tiempo de permanencia del comportamiento de r@iméas decisiones de localizacion
(caracter de rebafio de los actos mercantiles). db& reanera, las correcciones “de
rebafio” que son hechas a lo largo del tiempo estmaacuerdo con la manera como
€es0s agentes prejuzgaren imprevistos potencialesiomados por los resultados
esperados. Regresando a los tres métodos de supatipuestos por Kredél, se puede
decir que se trata de una situacion en que lasigationes de corto y de largo plazo
son interdependientes; ella traduciria un modelocambio €hifting model, en la
medida en que la continuidad de la convencién ded& un corredor es siempre
precaria y el sobrepaso de sus limites lleva adgestes a un nuevo proceso especular.

Si quisiéramos aproximarnos desde el analisis orlyaseguir en una direccion
apenas indicativa de los limites de un corredoinilef con base en la nocion de
sorpresa potencial, donde la convencion urbanadswota las acciones evolucionando
en el tiempo histérico, sera posible imaginar gaiginte situacion: supongamos primero
una convencion que haya emergido de un procesowapenimético, segun el cual una
localizacion cualquiera dentro del espacio urbaglmadser destinada solamente a cierto
tipo de familias. Como fue mencionado anteriormefdeconvencion trae consigo
elementos de diferenciacion del stock residencial @l depreciar de manera ficticia al
antiguo parque, afectara particularmente familiasud determinado tipo que, por su
parte, seran estimuladas a trasladarse (migrapama)la nueva localizacion que les fue
designada. Tan pronto las familias pertenecienesealeterminado tipo participen de la
convencion en causa, ellas se trasladaran paogaa tonvencionado, donde podra ser
reproducida la misma externalidad de vecindad guén antes, y la creencia estara
confirmada.

Ya que la convencién urbana es una anticipaci@e(wia) no solo en cuanto a
las localizaciones, como también en cuanto a lagkst residenciales que las
caracterizan, su efectiva realizacion atraviesanentemporalidad historica y exige, por
tanto, la permanencia de la creencia durante siptienecesario para construir el
conjunto de los bienes vivienda que permitiran taccetizacion de la ansiada
externalidad de vecindad. La coordinacion de lasogbnes de localizacion dependera
entonces de un proceso secuencial en que las asctm los empresarios y de las
familias confirmarian (o rechazarian), en el cutsoesa temporalidad, la virtualidad
enunciada por la convencion. A partir de ahi, sgepmaginar un momento dado en
que las familias reunidas en tal localizacion pexgei que una familia de recursos
inferiores penetrd en el barrio residencial deseltdejdndolas entonces delante de una
decision oportunista (crucial) susceptible de poavoun debilitamiento de la

107 Cf. Krigel, 1976. Para una exposicion de esos duitover en Abramo, 1994, el capitulo sobre elpiehistérico.
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convencion y el regreso de la incertidumbre urBén&n otras palabras, al primer
indicio de que la convencion no se concretiza exaehte como las familias creian,
ser4 detonado un movimiento de abandono (defecalén)a creencia que ellas
alimentaban y, por tanto, de la localizacion anam&] o sea, un retorno de las
dificultades criticas de coordinacion espacialditidumbre urbana).

Entre tanto, las familias tipicas de la localizacidnvencionada pueden decidir
de otra manera; todo va a depender del grado gessarpotencial que ellas atribuyeren
a las consecuencias de ese acontecimiento. Escestqoe la nocion de corredor puede
ser Util para comprender la convencion urbana esostinuidad. Vamos a suponer, por
ejemplo, que las otras familias consideren la datisle la familia oportunista
meramente especulativa (en el sentido tradiciorel rdercado financiero). Para
expresarlo mejor. después de haber constatadoldaize&ion de una determinada
localizacion y anticipado una efervescencia espdival capaz de proporcionar un
aumento de los precios en esta zona residendalresolvi6 mudarse para all4 con el
fin de aumentar su beneficio familiar. Eso sigrifgque esa familia formul6 su eleccion
de localizacion independientemente de los critedi®dbisqueda de externalidades, lo
que parecerd un acto sorprendente para los que basalecisiones de localizacién en
convenciones urbands Pero las familias tipicas de esa localizaciénveanion
podran pensar que, una vez realizado el benefgpecilativo esperado, la familia
intrusa no tardara en trasladarse de alli. Es&ti@seestableceria las condiciones de
externalidad de vecindad propuestas por la congencirbana que orientd sus
elecciones de localizacion. Si ellas pensareneagbrocedente decir que la convencion
no sera debilitada, asi la decision oportunistavgmoe una pequefia falla de
coordinacion. Ese caso parece bastante conforméoogue la idea de corredor busca
expresar, a saber, que una decision aislada yrdeu® en relacion a la normalidad
propuesta por la convencion creara una sorpresdidiente para hacerla salir de los
carriles (del corredor) representado por el coojule las decisiones, y que, por tanto,
sera incapaz de derribar la creencia establecida.

Inversamente, si las familias juzgaren de otra maafes consecuencias de ese
acto oportunista, la convencion urbana puede redérgejar de ser el instrumento de
coordinacion de las anticipaciones y hacer que nizertidumbre urbana emerja
nuevamente. Por ejemplo, en caso de que las fantimcas de la localizacion
convencionada sospechen que la intruso hizo esei@becon el propdsito de invertir en
su capital humano, sus hijos, como se observa eariacion beckeria&’, ellas seran
llevadas a suponer que tendran que enfrentar duadiols la presencia de esa familia de
tipo diferente, una vez que su estrategia congistamente en sacar provecho de una
externalidad superior para la crianza de sus Hijageaccion a esa anticipacion podra
ser inmediata: a partir de la difusion de la natisorpresa potencial), las familias
convencionadas reconocen que la nueva convencgasi y dejan de creer en ella,
acarreando el retorno de la incertidumbre urbana.

198 A ese respecto, ver el Capitulo 1 sobre la irshemtbre urbana; para el modelo de Schelling, vekteamo (1994) el capitulo
sobre la ciudad racista.

199 En el Capitulo 3 sobre el circuito monetario udjaproponemos la idea de motivo especulativo, estofamilias
(trabajadores) que se tornaran verdaderos especesakieynesianos por medio de su decision de facidin.

10 ver en Abramo (1994) el capitulo sobre las vaoiaes del modelo de la sintesis ortodoxa plasmaddes raciocinios de
Gary Becker. En el capitulo sobre el circuito marieturbano, décimos que las familias (trabajagayae toman decisiones en
busca de externalidades de vecindad, son movidasiad'motivacion residencial”.
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Podemos imaginar variaciones (grados) de la s@pyrée la reaccion generadas
por la instalacion de una familia oportunista gaeawdepender, por ejemplo, del desvio
entre el rendimiento medio de las familias tipidada localizacién convencionada y el
de la recién llegada: cuanto mayor el desvio, médd sera la reaccion y, por tanto, la
tendencia a no creer mas en la convencion (deféccio

También podemos suponer que el corredor de la ocitre urbana tenga en
cuenta los efectos causados por la repeticiongledohos sorpresivos. Consideremos el
caso en que las familias tipicas admitan la enttedain oportunista en rezon de un
pequefio desvio entre los rendimientos. Puede seump segunda familia, en vista del
éxito de la primera, decida seguir su ejemplo. ftelade ese encadenamiento, las
familias tipicas podran razonar conformeipping modelde Schelling y anticipar un
cambio virtual de las caracteristicas de la loaalin a pesar de la convencion
vigentd™. Sin tener ya el poder de concentrar en si lasipationes residenciales, la
convencion sufrird un debilitamiento que la hargnd@ronar, y ese desplome provocara
el regreso de la incertidumbre urbana. La repetidi® hechos extrafios a la normalidad
propuesta por la convencion habra transgredidditoges del corredor en que ella
prosperaba.

De esta manera, los efectos de repeticion puedsendadenar un proceso de
defecciones cumulativas que terminard por derruntdaconvencion. Existen, no
obstante, algunos efectos de ese género que, @hitonpueden fortalecerla. Seria
evidentemente el caso de un mercado en que la ia&uto-referencial desempefia un
papel determinante, ya que una de sus principalesteristicas es el encadenamiento
de las reiteraciones. En ese caso, la coordingcbroonvencion urbana también puede,
a lo largo del tiempo, dar lugar a actos que iracomasolidarla por conducir en si
mismos una imagen de acumulacion de evidenciassieBhles evidencias reforzaran la
miopia de rebafio propia de la convencién y, tenipenate, aplacaran las dudas en
relacion al futuro. Tratdndose de actos que, d@dadhlde resultados de la coordinacién
por convencion, intervienen en el transcurso @ehpio, reforzando simultdneamente el
papel de referencial que ella desempefia en lasiolees de localizacion, los efectos
que producen pueden ser considerados como elenaaitosrredor a lo largo del cual
ella evoluciona. En ese sentido, por la via defdea@ de residencias y por su capacidad
de imponer margenes de ganancraik up a la demanda, los empresarios urbanos
daran sefales de reiteracion de la convenciéngmonglientes a los efectos producidos,
gue pueden ser clasificados en dos categorias.

Al formular sus decisiones basados en la convenagibana -esto es, apostando
en la oferta de viviendas en la localizacion cooimmada- los empresarios introducen
hechos que son sometidos a la percepcion y abjdieilos participantes del mercado
residencial. Y, por ser entendidos como hechos wpieran la creencia en la
convencion urbana, ellos fortalecen la confianza lgudepositan a los agentes que de
ella participan. Asi, la oferta de viviendas readias segun la convencion confirma una
anticipacibn que antes dependeria apenas del i@oioestrictamente cognitivo.
Denominaremos como efecto de stock al efecto deislaalizacion material de la
convencion producido por la construccion de bignateriales en un determinado lugar.

El efecto de stock es el primer momento de la cmaftion de que la
convencion urbana seria semejante a un mecanisnoaddinacion del tipo profecia

1 para la exposicién dépping modeke Schelling (1971) y de la idea de los modelomasa atémica, ver Abramo, 1994.
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auto-realizable. Entendido como una sefal situadalae esfera cognitiva de la
formulacién de los planes de localizacion, él eprieeba de que la creencia permite la
coordinacion espacial, sea ella realizada por maelia demanda o de las decisiones de
produccion -que, por tratarse de actos desceradaliz (anarquia de la produccion),
también estadn sujetas a los problemas de coordmaspacial de las decisiones de
localizacion-. Este ultimo punto es determinanteapa permanencia de la convencion
urbana durante todo el periodo de transformacidéraa convencionada. De hecho,
debido a la interdependencia espacial de las deeiside produccion de viviendas, el
empresario debe asegurarse de que la creenciaiasfamvencion urbana) sea
suficientemente compartida por sus colegas. En ssmas preciso que la demanda
participe de una misma creencia para que sea efctionfiguracion de la externalidad
de vecindad, también es preciso que la propia pmdn de viviendas sea coordinada
en el espacio para que esa externalidad perteatacden residencial.

Entretanto, ya en los afios 30 Kalecki sefialabdayjuerersion es una decision
que evidencia el caracter histérico (cronolégic@l tiempo, lo que permite la
intervencién de acontecimientos posibles de maifiel ambiente inicial durante el
curso de la produccidri?. Siendo la decisién de producir stocks resideesifiindada
en una anticipacion espacial (convencién urbara)cdnfirmacion parcial de esta
convencion (percibida por el efecto de stock) plisibia corregir las anticipaciones de
los empresarios sobre la localizacion, el perfilldedemanda (tipo de familia), las
caracteristicas del bien vivienda y su precio ewifin del habito de rebafio. Asi, el
efecto de stock permite que la ficcion de estadmlide que hablaba Shackle funcione,
desvolviendo la confianza en las anticipaciones @mso y manifestandose
seguidamente, por cierto tiempo, como decisionesitile.

De ahi resulta que, al ofrecer bienes (individuak®e en la localizacion
convencionada y en virtud de los efectos de inddencia espacial que esas ofertas
producen, los empresarios urbanos acaban por aef(reiterar) la convencion urbana.
Tenemos entonces una dimension real que confirma| éranscurrir del tiempo, los
procedimientos cognitivos de las decisiones ddilazdn. El efecto stock surge, pues,
como uno de los mecanismos de consolidacion derfeencion urbana a lo largo del
tiempo cronologico. A partir de ahi, él se tornaelemento cognitivo de las revisiones
hechas por los participantes de la coordinaciorcamtit que va a servir para reforzar
las fronteras del corredor de la convencion urtamapedir que eventuales sorpresas
sobrepasasen sus limites.

Sin embargo, la accion de los empresarios produgirsgsegundo efecto de
reiteracion de la convencion urbana, en la medidaunmark upurbano —permitido,
en un primer momento, por la innovacion-difereriGiacespaciaf*- es impuesto a la
demanda y genera un efecto de valorizacion moaatiarla localizacién convencionada
—lo cual, desde un punto de vista cognitivo, ser&ipido como una confirmacion de
las creencias que las familias alimentaban a spects-. En otras palabras, la
imposicion demark upmediante transformaciones introducidas en lasteniaticas del
bien vivienda y del traslado espacial de la ofddastocks para la nueva localizacién-

12| a distincién entre las decisiones de inversidnloeque se refiere al encargo, a la producciériayentrega, es determinante
en el modelo del ciclo de Kalecki. A ese propositm, el Capitulo 4.

113 En el Capitulo 1 sobre la incertidumbre urbanmosi_que la précticde los empresarios schumpeterianos esta ligada a |
introduccién de innovaciones que buscan establesemonopolio en el mercado e imponerle precios.sEsgentes serian
perpetuamente incitados por el deseo deises makers

a7



convencion produce una valorizacion de esta ulemaelacion a la antigua estructura
residencial (depreciacion ficticia de los stocks pisado). Ese efecto de valorizacion
monetaria, reiterado a cada oferta individual deh lvivienda (formulada, siguiendo la
convencion urbana), lleva a las familias interesgdamanda) a percibir las sefales de
valorizacion como una confirmacion de las anticipaes que ellas habian hecho con
base en la convencion.

Por el hecho de indicar un valor y una liquidezamds superiores a los de los
stocks residenciales antiguos, el efecto de vaoidn refuerza la conviccion de que la
convencidn no sera sustituida. Ademas, la percepgie las familias tienen de la
cantidad de stocks dotados de una mayor liquidgaodibles en una localidad seria su
garantia de que todos contindan creyendo que stemara referencia de coordinacion
espacial. Pero esa valorizacion desempefia tambigapel de garantia de externalidad
de vecindad, una vez que impide la entrada dedasliAis de renta inferior en la
localizacion convencionada. En ese sentido, ellziuiaria como una verdadera
barrera a la entrada de aquellas csyatus social es inferior al que la convencion
propone. Bajo ese punto de vista, la valorizacgéunerza las condiciones de emergencia
de una externalidad de vecindad correspondientetgpa homogéneo (en cuanto a los
recursos) de familias. La anticipacion aefrk upurbano por los empresarios seria,
pues, una manifestacion y un mecanismo de mandtenial caracter segmentado de
las proposiciones de localizacion residencial emitéos econdmico-espaciales. Es por
eso que el efecto de valorizacion reitera dobleenkentonvencién urbana: excluyendo a
las familias de menos recursos, él la fortalece acoeferencia de la coordinacion
espacial; por otro lado, consolida el movimientatrdslado de las familias, sefialando
en términos monetarios la depreciacion ficticidatestocks pasados. Digamos que el
efecto de valorizacion traduce las transformaciceedes de la estructura residencial
qgue consolidan la convencion urbana en cuanto septacion de las localizaciones
futuras.

Los efectos de stock y de valorizacion, ambos aueswia de la accion
mercantil de los empresarios urbanos, seran pdosbcomo sefales de que la
convencion urbana permanece como la mejor refexgpaia anticipar la estructura
residencial futura. Son elementos reales que adguigna dimension cognitiva en el
proceso de coordinacion de las elecciones de hacadin. Y, como tales, ellos son
elementos constitutivos del corredor de la conwemciporque, al reiterar las
anticipaciones, ambos refuerzan la creencia eoraalidad que la sustenta. Debido al
caracter auto-referencial de las decisiones queupgman esos efectos, es la confianza
en la convencion como referencia de la coordinadi@n las anticipaciones de
localizacion que sale fortalecida. Como podemoseveel esquema de abajo, el hecho
de amortiguar los efectos de las sorpresas poteactansolida el corredor que la
convencion recorre a lo largo del tiempo, e immtleetorno de la incertidumbre y del
juego especular urbanos.
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Figura 3. El corredor de la convencion urbana

Los ejemplos que acabamos de mencionar, y quesan e una ilustracion de

la idea de corredor, sugieren que la permanenci@udéquier convencion urbana
durante el proceso secuencial de configuraciondedas localizaciones residenciales
depende de los juicios que los participantes detad® hacen sobre la realizacion y la
revision de las anticipaciones. Esa dimension ¢ogndel proceso de coordinacion de
las elecciones residenciales remite, de cierta mar proyecto radical de Shackle.
Para él:

La economia cuida de los pensamientos. Por consigyise trata de un ramo o de una
aplicacion de lo epistémico, o de una teoria depkrssamientos. La economia cuida de los
pensamientos relativos a las cosas, directamemtgl, momento en que los hombres de negocio
reflexionan sobre los usos que pretenden dar eesussos e, indirectamente, cuando se ponen a
considerar y a imaginar los pensamientos de las @bre lo que van a hacer con los recursos
que les fueran confiados. La conjuncién de los domihos —epistémico y economia- manifiesta
precisamente mi propia creencia en cuanto a laralahna esencial de nuestra materia de

w114
estudid

14 Shackle, 1972, p. 20.
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La idea de que existe una relacion entre la ecangro epistémico revela todo
el radicalismo de Shackle, cuando se opone a tgsopiciones ortodoxas que buscan
transformar los fendmenos econdémicos en leyes tlagl@n la naturaleza (fisica y
biologia). De esta manera, la alternativa cognijua Shackle introduce en el discurso
de la cientificidad econdmica ortodoxa destacaapkpcentral de los juicios humanos y
de los fendbmenos que Keynes atribuia a la psicamlog masa y que reflejan las
acciones y los raciocinios mercantiles. Es por estdivo que Shackle pone la
imaginacion en el centro de su discurso; paraetkidrta manera ella instaura ruptura
mas radical con la representacion que transforniadaliduo econémico en un robot.
Pero, cuando esta sujeta a las reglas de una adaiedmercado -0 sea, al servicio de
los intereses egoistas (maximizacién a todo ca&@us participantes-, la imaginacion
puede originar un inmenso depdsito de inspiraci&mm @cciones capaces de agitar el
mercado y asi radicalizar el caracter incierto de felaciones mercantiles. La
imaginacion puesta al servicio de la l6gica meitaimicrementada de la dimensién
cognitiva de las relaciones econdmicas, permitigfind una “incertidumbre
epistémica®’ -0, segln los términos de Pesaran, una incerticeictimportamental o
enddgend®. Es esa misma caracteristica cognitiva del ratimejue los participantes
hacen sobre el mercado los llevara, por la viasl@hticipaciones cruzadas y del juego
especular, a encontrar medios de coordinacion seastiones descentralizadas, en el
caso, por intermedio de una convencion.

Siguiendo este raciocinio, la permanencia de laveocion urbana dentro de
ciertos limites —formando un corredor- puede sstavcomo resultante de un proceso
cognitivo. En otras palabras, ese corredor serfianeas un “corredor epistémico” o
comportamental. Si asi es, las fronteras que nmaartieel contenido de los actos
sorprendentes de los participantes del mercadaaddetlos limites que no ponen en
riesgo la convencion de localizacién establecidassempre del dominio de los juicios
subjetivos transmitidos por los agentes urbanawmocsugieren los analisis de Shackle.
Entonces el traslado de las convenciones urbalakaayo del corredor sera precario, a
pesar de su capacidad para coordinar los actoscdéziacion. Como las opiniones de
los participantes del mercado son sensibles a uUpssgiones, a los ruidos, a las
creencias, al miedo, a la euforia, esas dimensiocogsitivas de la psicologia de masa
podrdn modificar su manera de ver los elementos spustentan la permanencia
temporal de una convencion, y debilitar, asi, kencia que ellos compartian, y que,
aparentemente, era utilizada para coordinarse entrEales rumores y sentimientos
diversos seran capaces de producir, por el misweepo de contagio que propiciara la
emergencia de la convencién, un movimiento de ddisgwa generalizada, el cual, por
su parte, va a generar un fenomeno cumulativo féecién concerniente a la referencia
convencionada. El resultado de esta reaccion eeneadera la implosion de la
convencién urbana y el regreso a la incertidumbbana radical.

De esta manera, la idea de corredor, en cuantaronjle dispositivos y limites
anclados en la dimension cognitiva de los raciosinhercantiles que soportan una
convencion urbana, dejaria a los agentes que ctenplar misma creencia un margen
bastante precario para la absorcion de los actzemiantes. De hecho, el corredor no
elimina el caracter critico de la coordinacion raetd, aceptando que la convencién
permanece sensible a los caprichos humanos: spedasa reubicarse a lo largo del

5 Orléan, 1989, p. 245.
16 Cf, Pesaran, 1989.
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tiempo para tornarse, efectivamente, realidad @rbpunede, entre tanto, ser subvertida
y puesta en jaque por un ruido urbano cualquiara,lgego sera amplificado por un

proceso de contagio. La posibilidad de un movinaes# defecciones en cadena en
relacion a la convencion se liga, en gran medidlacasacter auto-referencial del

mercado residencial donde las sospechas y otrosresniienden a retroalimentarse
bajo el efecto del contagio cognitivo mercadntil En ese sentido, el proceso de
imitacion que lleva a los participantes a coordieapor convencion también puede
destruir esa misma convencion.

En la seccién anterior sobre la incertidumbre uabaungeri que las decisiones
cruciales originadas tanto de la oferta como ddelmanda pueden ser portadoras de
incertidumbre. Acabamos de ver que la desestatifimade las convenciones urbanas
por la dinamica auto-referencial que este mercadatisne en torno de los ruidos
urbanos también es susceptible de generar unacidituale incertidumbre. Es
justamente delante de esa sensibilidad a los rempr los caprichos humanos que
Keynes destaco el papel de los instrumentos noantles de coordinacién, tales como
la politica econdmica y las instituciones, que perian reducir los dafios potenciales
de la incertidumbre radical en los procesos miméti€ Creemos que es desde esa
misma perspectiva critica que la politica urbart@edser vista y defendida.

A esta altura, es preciso dejar claro que el meroaa la condicién de medio de
coordinacion de la localizacion, se revela como fomma de ordenamiento espacial
(convencién urbana) que nada tiene que ver comégeén deoptimalidad que le
atribuye la sintesis ortodoxa, y a veces reprodiiaiscurso del anti-urbanismo. Esa
especie de coordinacion mercantil revela, en verdsd mecanismo intrépido de
ordenes residenciales que estan lejos de respstariterios ortodoxos de eficacia vy,
sobre todo, se muestran profundamente precariogsdooes, por tanto, de inestabilidad
espacial. Ademas, hasta los mecanismos cognitiessamtiles —que garantizarian, por
convencién (corredor), cierta estabilidad de lodedes residenciales- también se
revelan precarios. Es entonces que la entradacemasle la politica urbana podria ser
oportuna y desempefiar un papel en el proceso etesacion residencial.

4, Conclusion

Como dije al comienzo, mi busqueda consistia earsilseria posible pensar la
emergencia de una configuracién espacial (ordemcesdp con fundamento en el
discurso de la economia, esto es, teniendo en aussiamente las elecciones
individuales y descentralizadas de localizacionocmecanismo de coordinacion seria
el mercado. Con este propdésito, retraje en un prim@mento el abordaje neoclasico
que presenta un orden (equilibrio) espacial Unistable y eficienté® en seguida,
propuse un camino alternativo, heterodoxo, donderégn espacial que resulta de la
coordinacion mercantil surge, antes, como pertmenuna estructura caleidoscopica
cuya frontera entre el orden y el desorden delde$suelo urbano es opaca y mutante.
No se justificaria retraer nuevamente esa trayiectpuesto que, al final de cada parte

17 para una discusion al respecto del contagio dugrén los mercados financieros, ver Orléan (1982)a una discusion sobre
el panico, ver Dupuy (1991).

118 Como veremos mas adelante, los contratos tamhiédem ser elementos de reduccion de la incerticei@brel horizonte
mercantil. A ese respecto, ver Davidson, 1978.

18 cf. Abramo, 1997.
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de este libro, hice un pequefio andlisis del ratiogeguido y de los caminos por él
abiertos. Aquellos que lo siguieran conmigo desdecdmienzo, y también se
cuestionaran sobre las disputas mercantiles queldecion de una localizacion
residencial ocasiona, ya conocen las conclusiotees gue llegamos.

En lugar de uristing de esas diversas conclusiones, preferi defendetaho
de la politica urbana y de la regulacion del mevaadidencial, con base en una lectura
heterodoxa propuesta a lo largo de este trabajo.obktante, para que no sea
nuevamente el regreso de un orden concebido pRat&n de los urbanistas y/o del
Estado -y, si, el regreso a la Politica dentron(yoeno) de lo urbarté™, senti necesidad
de recurrir a otros discursos y a otras practioamkes. Es, pues, en el plano del debate
sobre las diversas concepciones de la emergentiarden urbano que sitio mi
abordaje.

En sintesis, es por medio del cuestionamiento deluso que afirma —y se
proclama cientifico- el mercado como el mejor reimepara que los hombres
encuentren la felicidad urbana, que defiendo algugterno de la Politica en lo urbano.
Me inscribo en este debate en el deseo de desthpapel de la politica urbana como
instrumento institucional imprescindible al apaeguento del furor de las libres
fuerzas del mercado -y, por tanto, al encuadramiatd la libertad de accion
caracteristica de la cultura mercantil, capaz ahmitiempo de ampliar el derecho a la
ciudad desarrollando la cultura del plan. Para esecisé releer el discurso de los
economistas ortodoxos sobre el papel de la coaridinaspacial del mercado, y sugerir
elementos de lectura de esa coordinacion que odeeem con algunas intuiciones
pesimistas, propias de los heterodoxos del penstameconémico, en cuanto a los
resultados de la disputa mercantil.

12 . - i . L . .
Oizo Aqui retomamos el sentido general de la criticenfdada por Caillé (1993) a propdsito de la automanion de las ciencias
sociales y de su defensa del regreso de la filguafiitica.
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